Fé Segunda pequena vitoria RS7

Terceira pequena vitéria R$1.000 por més

Nunca mais pode comprar

Andlise de presenca online 95

200 pessoas 100 pessoas

20 pessoas 10 pessoas compram

Ticket 200 Ticket médio de R$100

R$2.000 Média de Vendas por Dia: R$1.000

01 - Mais Clientes
02 - Comprando com Mais Frequéncia

03 - Comprando prodtos mais "caros"

Produto Expert em Vendas Online Qual produto vocé quer vender?

Quer ser dono do préprio negéco

Ser reconhecido profissionalmente
Se tornar um Consultor, Dono de
Agéncia, Crescer seu negécio
Consultoria

Ter um resultado financeiro

postivojodos osimeses Qual resultado o CLIENTE deseja?

Quer algo seguro

Longo prazo

Desmotivado com o negécio de consultoria
Acha que as empresas ndo valorizam
Tem dificuldade em fechar contratos
Como ele & hoje?
Nao sabe o que oferecer para os empresarios

Néo tem organizacéio para executar as tarefas

Tem medo de ndo gerar resultados

Motivado e contente com o seu
negécio lucrativo de
consultoria
Valorizado pelo seu
conhecimento em vendas
online
Tem fila de clientes querendo sua consultoria Como ele seré depois do treinamento?

Sabe exatamente o que
oferecer para os clientes

Tem uma rotina organizada e produtiva
Sabe exatamente como gerar

resultados para os clientes

Ainda Ele ndo acredita em vocé

Ele acredita que pode?

Ainda Ele ndo acre nele mesmo.

Como criar um Negécio de

Fé Primeira pequena vitéria Conedltoria Digital do Zoro Ima Digital

Como fechar o primeiro contrato Produto de Baixo Valor (Cartao de visita)

Produto de Posicionamento

Projeto Consultor Digital

Tréfego Jornada
Especialista em Vendas Online

Engajamento (Contratos de R$1.000 a
R$10.000
Converséo Expert em Vendas Online Produto Top
RS3.997 Passo Completo

Programa de Certificagao
MasterMind Produtos de Comunidade

Eventos AO VIVO

Loja no Shopping

Funil de Vendas (Comportamento)

Dobro de Vendas

Campanha

Funil de Vendas (Campanhas)

01 - Vender no piloto automatico

Avisdo Limitada 02 - Vender muito, muito

3 - "Otimizar" o funil

Campanha com miltiplos caminhos com o
objetivo de chamar atengao, criar o desejo e
direcionar o seu publico para uma agao
especifica

Funil

Visao de Negécios

Néo é um ATO ISOLADO
Relacionamento de Longo Prazo

Nao é uma versao FINAL

01 - Medo de Perder

MEDO 02 - O MEDO de Perder é
MAIOR que a vontade de
Ganhar
Por que as pessoas dizem NAO
” Problema
2 Tipos de Medos Medo

Cliente potencial

Lead Lista

Comprador

Atencéo

7 Engajamento

97

497

Comprador recorrente

Néo é uma UNICA tentativa

3997

Monetizacéo

Estou sofrendo com esse problema...

Solugao ndo ser a ideal

Sua Campanha mostrar que sua
empresa/produto/servigo ¢ a MELHOR SOLUCAO para
superar um PROBLEMA ESPECIFICO e com o MENOR
RISCO possivel.

Meta de um Funil Risco revers

o

Nao sei se esse & o melhor
investimento a fazer agora... (Existe um
isco)



