O FUTURO DAS
AGENCIAS DIGITAIS

COMO CRIAR UMA AGENCIA
DIGITAL LUCRATIVA E ENXUTA



Natanael Oliveira...




PRODUTOS v SERVICOS v EVENTOS v

ULTIMAS NOTICIAS

Maix Vendus

e
M P MARKETINGCOMDIGITAL

Como vender todos os dias — Parte Il

3 Métricas Assertivas Para Dominar o Seu
Mercado Digital
Gustavo Scomparim - 10 de March de 2016

MATERIAIS DE APOIO v

181
4 maneiras inteligentes
'para umaempresa usar
as midias sociais em

Conhecimento é poder?
Muitas vezes nao.

HISTORIAS DE SUCESSO

3 perguntas que todo
consultor deve fazer
antes de Iniciar qualquer
projeto

Mais Vendas

Como vender bem: Siga

esse plano para negociar
qualquer coisa
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O QUE VOCE IRA APRENDER COMIGO HOJE:

01 - COMO FAZER PARTE DA “NOVA ONDA” DO

MERCADO Dt

CONSULTORIAEMAMARSEIRINGE

BIE R FEC
SRECISA R FAZE

AR CONTRATOS DE ALLTIOAIEEIRSEIS
S ICIONSASH@IR E VA CINAS

02 - QUAIS AS HABILIDADES VOCE PRECISA
BiE SNV O VER FARA FAZER PARTE DESSE NOVORMERGEISIE

03 - OS TIPOS DE EMPRESAS QUEVOCE DEVE FECHAR

@INITRATO E Q

UAIS SERVICOS VOCE IRA OFERECER



POR QUE ISSO E TAO IMPORTANTE HOJE?

0l - ESTAMOSVIVENDO UM MOMENTO DETRANSICAO NO MERCADO
DE CONSULTORIA (DO OPERACIONAL PARA O ESTRATEGICO)
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EM APENAS | DIA, VOCE CONSEGUE:

COLOCAR UM SITE NO AR
RIAR UM BLOG

RIAR UM ANUNCIO E PUBLICAR
RIAR PAGINAS DEVENDAS, CADASTRO
RAVAR VIDEOS, EDITAR E PUBLICAR
MUITO, MUITO MAIS. ..

T ER SR




A CADA DIA AS EMPRESAS SE TORNARAO MAIS
“INDEPENDENTES” DE COISAS OPERACIONALIS...



POR QUE ISSO E TAO IMPORTANTE HOJE?

0l - ESTAMOSVIVENDO UM MOMENTO DETRANSICAO NO MERCADO
DE CONSULTORIA (DO OPERACIONAL PARA O ESTRATEGICO)

02 - OS EMPRESARIOS ESTAO SE QUALIFICANDO, PARTICIPANDO DE
EEENNESAEZ ENDO'CURSOS, INVESTINDO TEMPO E DINFIEIRGESESEISE
e e O CONSEGUINDO IMPLEMENTAR E COLHER OSIRES SIS



POR QUE ISSO E TAO IMPORTANTE HOJE?

0l - ESTAMOSVIVENDO UM MOMENTO DETRANSICAO NO MERCADO
DE CONSULTORIA (DO OPERACIONAL PARA O ESTRATEGICO)

02 - OS EMPRESARIOS ESTAO SE QUALIFICANDO, PARTICIPANDO DE
EEENNESAEZ ENDO'CURSOS, INVESTINDO TEMPO E DINFIEIRGESESEISE
e e O CONSEGUINDO IMPLEMENTAR E COLHER OSIRES SIS

03 - AGENCIA/CONSULTOR QUE NAO
“STA GERANDO EM VENDAS. .. E“DEMITIDO”




ESSE CONTEUDO E PARA VOCE?

0l - CONSULTORES E DONOS DE AGENCIAS QUE ESTAO
HIEREND O PARA O MODELO DE CONSULTORIA EM VENDASHOINISINIS
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ESSE CONTEUDO E PARA VOCE?

0l - CONSULTORES E DONOS DE AGENCIAS QUE ESTAO
HIEREND O PARA O MODELO DE CONSULTORIA EM VENDASHOINISINIS

02 - PROFISSIONAIS QUE ESTAO MIGRANDO PARA O MARKETING

BSOS = DESE[AM COMECAR SEU NEGOCIO DE CONSULTORIA/
AGENCIA DIGITAL ENXUTA

03 - EMPRESARIOS QUE QUEREM GERAR RESULTADOS PARA AS
SUAS EMPRESAS E TAMBEM OFERECER SERVICO DE CONSULTORIA APOS
GERAR OS PRIMEIROS RESULTADOS PARA O SEU PROPRIO NEGOCIO



O QUE VOCE NAO IRA ENCONTRAR AQUI:



O QUE VOCE NAO IRA ENCONTRAR AQUI:

Ol - RECEITAS PRONTAS PARA GANHAR DINHEIRO COM
EBERINIET



O QUE VOCE NAO IRA ENCONTRAR AQUI:
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O QUE VOCE NAO IRA ENCONTRAR AQUI:

Ol - RECEITAS PRONTAS PARA GANHAR DINHEIRO COM
INTERNET

02 - NAO E PARA LIFESTYLE, TRABALHAR DE ONDE
s EROUANDO QUISER, COM QUEMFQUISER

03 - NAO E ALGO “INVENTADO” POR MIM...
NEEEROROUE EUVOU TE ENSINAR EU APRENDIFNOSIESESS

BIRIEEESMENITE ORGANIZEI EM PROCESSOS MAIS SIMPEESSENE SIS
RSO M SER UTILIZADOS NO BRASIL




HA 6 ANOS EU VENDIA PLANOS TELEFONICOS..



Oi Empresa Fortaleza

@oiempresafortal

Conhega os planos Oi para sua
empresa.Solicite uma proposta pelo
fone: 85 8879.8529 / 85 3499 9100 Av
Dos Expedicionarios 5236 - Montese
(Falar com Natanael)

¢ Fortaleza - Ce
& ol.com.br
() Joined February 2011

TWEETS FOLLOWING FOLLOWERS

34 441 144

Tweets Tweets & replies

Oi Empresa Fortaleza @oiempresafortal - 17 May 2011

Oi Velox Fortaleza: 5SMB por R$64,90. Ligue
85 8879.8529

1 1

Oi Empresa Fortaleza @oiempresafortal - 14 Apr 2011
Oi Empresa Velox 3G: Mini-Modem Desbloqueado por apenas R$1.00.




oV LIIIPIW NV .UV
www.gvt.com.br/empresas ~
Boénus de 30 mil Minutos Para Fixo Local e DDD. Mude Agora Para GVT!

Fale Conosco - Oi
www.oi.com.br/oi/oi-pra-empresas/outras-operadoras/.../fale-conosco ~

Av. Borges de Melo 1677 (3°andar), Vila Unido - Fortaleza - CE | CEP: 60415-510.
Regional PA ... Pequenas e Médias Empresas. Atendimento: 0800 031 0800

Planos Oi Empresa Fortaleza: Pacotes Empresariais ...

https://consultoroifortaleza.wordpress.com/.../planos-oi-empresa-fortalez... ~
19 de mar de 2011 - Planos Oi Empresa Fortaleza — Solicite uma visita — 85 8879.8529

/ 85 3499 9100 — Av dos Expedicionarios 5236 — Montese (Falar com ...
e |

Oi Empresa Fortaleza (@oiempresafortal) | Twitter
https:/twitter.com/oiempresafortal ~

The latest Tweets from Oi Empresa Fortaleza (@oiempresafortal). Conhega os planos
Oi para sua empresa.Solicite uma proposta pelo fone: 85 8879.8529 / 85 ...

N W 0



https://consultoroifortaleza.wordpress.com/2011/03/19/planos-oi-empresa-fortaleza-pacotes-empresariais

PACOTE EMPRESARIAL Solicite uma Proposta

Ligue 85 8879.8529
(Falar com Natanael)

\"
SLireer
5

2,_ '

Planos Oi Empresa Fortaleza:

Pacotes Empresariais




[0l EMPRESA FORTALEZA] OIEMPRESA & B
celia NG 01/06/11 & |-

From: Celia <SG
Subject: [Ol EMPRESA FORTALEZA|]

Message Body:
04 linhas moveis
01 linha fixa
internet

This mail is sent via contact form on Oi Velox Fortaleza - Planos Empresariais Oi - Contato:Consultor Oi Fortaleza —




Oi Empre_sa Fortaleza

Conhega os planos Oi para sua
empresa.Solicite uma proposta pelo
fone: 85 8879.8529 / 85 3499 9100 Av
Dos Expedicionérios 5236 - Montese
(Falar com Natanael)

(¢ Fortaleza - Ce
» ol.com.br
Joined February 2011

TWEETS FOLLOWING FOLLOWERS

34 441 144

e PRESENCA ONLINE

® Oi Empresa Fortaleza

Oi Velox Fortaleza: 5SMB por R$64,90. Ligue
85 887 o=

v LIIIPIGOGD “OvViI.wunLVI
www.gvt.com.br/empresas ~
Bonus de 30 mil Minutos Para Fixo Local e DDD. Mude Agora Para GVT!

® Oi Empresa
Oi Empresa

Fale Conosco - Oi 1

1 www.ol.com.br/oi/oi-pra-empresas/outras-operadoras/.../fale-conosco ~ AT R A A O
Av. Borges de Melo 1677 (3°andar), Vila Unido - Fortaleza - CE | CEP: 60415-510.
Regional PA ... Pequenas e Médias Empresas. Atendimento: 0800 031 0800

https://consultoroifortaleza.wordpress.com/2011/03/19/planos-oi-empresa-fortaleza-pacotes-empresariais/

Planos Oi Empresa F
https://consultoroifortaleza

19 de mar de 2011 - Pl C I

85 3000100 Ao dos Excl PACOTE EMPRESARIAL Solicite uma Proposta
Ligue 85 8879.8529

(Falar com Natanael)

Oi Empresa Fortalez:
https://twitter.com/oiempre!
The latest Tweets from Oi En
Oi para sua empresa.Solicite

Posted on March 19, 2011 by consultoroifortaleza Next —

[Ol EMPRESA FORTALEZA] Ol EMPRESA x & B
L —
Celia 01/06/11 - v
para mim |~
From: Celia

Subject: [Ol EMPRESA FORTALEZA]
Message Body:

04 linhas moveis

01 linha fixa

internet

This mail is sent via contact form on Oi Velox Fortaleza - Planos Empresariais Oi - Contato:Consultor Oi Fortaleza _







Oi Empresa Fortaleza
@oiempresaforta

Conhega os planos Oi para sua
empresa.Solicite uma proposta pelo
fone: 85 8879.8529 / 85 3499 9100 Av
Dos Expedicionérios 5236 - Montese
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( Fortaleza - Ce
& oi.com.br
(® Joined February 2011

TWEETS FOLLOWING FOLLOWERS

34 441 144

Tweets Tweets & replies
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.
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al e DDD. Mude Ag

Oi Empresa Fortaleza @oiempresafortal - 17 May 2011
Oi Velox Fortaleza: 5SMB por RS
85 887" e~

GV

Bonus de 30

Oi Empresa
Oi Empresa

Fale Conosco

L —

www.oi.com.br/oi/o
Av. Borges de Melo 16
Regional PA ... Pequenas

y-.  ATRACAO

1 0800

011/03/19/planos-oi-empresa-fortaleza-pacotes-empresariais/
Planos Oi Empresa
https://consultoroifortaleza
19 de mar de 2011 - Planos € A
15 400 0400 A thon Bxs EMPRESARIAL Solicite uma Proposta
Ligue 85 8879.8529
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The latest Tweg,
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+E N+
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Posted on March 19, 2011

~ Eavialasa

Ol EMPRESA x

[OI EMPRES

a ||
[\

Celia 01/06/11 - v

para mim ~

From: Celia
Subject: [Ol EMPRESA FORTALEZA)

Message Body:
04 linhas méveis
01 linha fixa
internet

This mail is sent via contact form on Oi Velox Fortaleza - Planos Empresariais Oi - Contato:Consultor Oi Fortaleza _
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fone: 85 8879.8529 / 85 3499 9100 Av
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Fale Conosco - Oi 1

1 www.ol.com.br/oi/oi-pra-empresas/outras-operadoras/.../fale-conosco ~ AT R A A O
Av. Borges de Melo 1677 (3°andar), Vila Unido - Fortaleza - CE | CEP: 60415-510.
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https://consultoroifortaleza.wordpress.com/2011/03/19/planos-oi-empresa-fortaleza-pacotes-empresariais/

Planos Oi Empresa F
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19 de mar de 2011 - Pl C I

85 3000100 Ao dos Excl PACOTE EMPRESARIAL Solicite uma Proposta
Ligue 85 8879.8529

(Falar com Natanael)

Oi Empresa Fortalez:
https://twitter.com/oiempre!
The latest Tweets from Oi En
Oi para sua empresa.Solicite

Posted on March 19, 2011 by consultoroifortaleza Next —
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L —
Celia 01/06/11 - v
para mim |~
From: Celia
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Message Body:
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internet
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ARTIGOS - ESTUDO DE CASO

(= www.natanaeloliveira.com.br
Natanael

FEV.

A new style of IT emergin
21 : ner9™ _ Every 60 seconds

Y 98,000+ tweets

n 695,000 status updates

@ 11million instant messages

p 698,445 Google searches

Q 168 million+ emails sent

% " . 3 i 1,82078B of data created

D 217 new mobile web users

ESSA SIMPLES FERRAMENTA DE BIG DATA NOS AJUDOU A
CHEGAR EM 55% DE CONVERSAQ




P o) 002/523 o o

SEO: A importancia dos mecanismos de busca para sua Empresa



J
a4 WP

D) | 0:02/312

Palestra de SEO com Natanael Oliveira no SEBRAE Fortaleza




POSTAGENS

Nordeste SEO
September 25, 2013 - @

Vocé ja se perguntou se o seu site é (til para o seu pablico?

Confira o video I> http://bit.ly/seja-acessivel-e-util




PALESTRAS
@ e

N&o seja um Escravo do Custo por Clique.

Aprenda Como Criar um Contetdo que Gere Negécios para Sua empresa.
(De Verdade)

Faca sua INSCRICAO GRATUITA aqui I> http//bit.ly/webinar-natanael-
oliveira

Quer Aumentar Suas Vendas
Gastando Menos?

Aprenda como criar um conteudo que gere negocios (De verdade)

hamada de atencao (2) Narrativa (3) Fatos e dad $) Chamada de aca

Webinar Gratuito

Faca sua inscricdo gratuita

Data: 24.10 as2on

natanaeloliveira




Bomba Relogio. . .

Faturamento | Custo Fixo




POR QUE?

Faturamento | Custo Fixo




SE 2 clientes
decidem ir embora. ..

Faturamento | Custo Fixo



Se o resultado nao chegar o
cliente ira embora. ..

Resultado

Faturamento | Custo Fixo




/ Meu tempo era minimo, porque eu queria

ter a certeza que tudo iria dar certo. ..

Resultado

Faturamento | Custo Fixo




COMO EU POSSO GERAR RESULTADOS SEM UM
ALTO CUSTO FIXO E COM MAIS TEMPO LIVRE?

Resultado

Faturamento



Frank Kern




Dan Kennedy




Ryan Deiss







O FUTURO DAS
AGENCIAS DIGITAIS

COMO CRIAR UMA AGENCIA
DIGITAL LUCRATIVA E ENXUTA



O FUTURO DAS
AGENCIAS DIGITAIS

Tendéncia numero 01: Consultoria Campanha de Vendas
Online sera o principal servico das agéncias digrtals



Muito semelhante ao modelo atual das agéncias OFFLINE
que fazem campanhas para os seus clientes, como por exemplo:
(Campanha do dia das maes, Campanha do dia dos Pais, Dia

dos Namorados, etc)



As agéncias Digitais irao vender Campanhas de Vendas
Online, que nao DEPENDEM do calendario... mas das
metas mensais de vendas.



CAMPANHA
PESQUISA INTERNA

.
' EEEf o=
‘H @&
N

=g
|

CAMPANHA WEBINAR PAGO

CAMPANHA
CLUBE DE COMPRA VIP

l o)
. _
N

AN -

CAMPANHA DE LISTA
DE COMPRADORES

&)
N

CAMPANHA PARA
VENDA DE SERVICOS

— =
- <’
. -

CAMPANHA BLOG

l l I .

CAMPANHA EVENTO AO VIVO

\".‘
. I Y

D] D

D<] =

D D

CAMPANHA
OFERTA RELAMPAGO

A
N

CAMPANHA
MINI-TREINAMENTO

CAMPANHA VERSAO TESTE
PORTAL DE MEMBROS

LD
LN T L

CAMPANHA AQUISICAO

)

CAMPANHA WEBINAR




CAMPANHA AULA AO VIVO: R$5.000

Treinamento AO VIVO: Plano de 4 Fases Para Dobrar o
Faturamento de Qualquer Empresa.

APRESENTADO POR... v Quinta-feira, 17 Setembro 2015, em 08:00 pm

Natanael Oliveira Brazil, Buenos Aires, Georgetown, GMT -3

Clique aqui para converter para outro fuso horério

Aprenda Quais o0s 4 Elementos Mais Importantes Para Dobrar As Vendas Online de
Qualquer Empresa.

EU QUERO PARTICIPAR




PLANO PARA GERACAO DE TRAFEGO

X Analytics: traffic o

2177 &8s 1524 (& 625 el 349 O

Sign up rate 70.00 % Show up rate 41.01 % Show up rate 22.90 %




ENGAJAMENTO:

ALEM DE AJUDAR A DEFINIR O

TEMA A AGENCIA IRA ORIENTAR
NA ESTRUTURA DO CONTEUDO E
CRIACAO DA OFERTA



A AGENCIA/CONSULTOR TAMBEM AJUDA NA CONSTRUCAO DOS EMAILS

Natanael Oliveira webinarinfo@webinarjam.net por  email.marketinggenesis.com 09:24 (Ha 5 horas)
para mim ~

natanael, tudo bom?

Sua inscri¢do foi aprovada e agora vocé podera participar do nosso Treinamento
Online sobre o Plano de 4 Fases Para Dobrar o Faturamento de QUALQUER Empresa.

Nos iremos conversar AO VIVO e eu vou te mostrar na pratica e em detalhes os 4 elementos
fundamentais que vocé precisa prestar aten¢do na construgdo de uma estratégia de vendas online.

Se vocé quer ter acesso a esse plano completo e comegar a aplicar imediatamente, vocé ndo pode
perder 0 nosso encontro...

Aqui abaixo estio os seus dados de acesso:

Quinta-feira, 17 Setembro 2015
08:00 pm Brazil, Buenos Aires, Georgetown, GMT -3




A AGENCIA/CONSULTOR ORIENTAM QUAL O TEMPO IDEAL DA
AULA, COMO PREPARAR O PUBLICO PARA UMA COMPRA, ETC...




CRIACAO DE OFERTA/ COPY DE VENDAS E OUTRA
FUNCAO MUITO IMPORTANTE NO NOVO MODELO

B \"‘s' Carts de Vendas — Exper X | erpertemvendasoniine

marketingcomdigital.com.br/Ip/certificacao-espe

Veja o que voceé : 3 )
vai receber no Certificacao em Vendas Online

programa...

P M ) 1:37:29/2:43:25

glista-em-vend

O que vocé recebera:
8 Modulos
6 Bonus
Evento AO VIVO

Aulas Semanais

GARANTIR MINHA VAGA

)



RESULTADOS FINAIS:

ESSE MODELO DE CONSULTORIA ATRAI PRINCIPALMENTE OS5

EMPRESARIOS QUE JA PARTICIPARAM DE TREINAMENTOS DE

MARKETING DIGITAL E JA ESTAO “EDUCADQS", POREM, NAO
CONSEGUEM GERAR RESULTADOS

NA

O OBJETIVO
NEN

U SR E

DA

DESHA L ONSU

L ACAO COM S

FROR

e

DWOR

A NAO TEM

s OU

DOTIPO... A META FINAL E ALCANCAR UM

NUMERO ESPECIFICO DE VENDAS.

X/



LEONARDO SOARES

EOEREEE e SERO MAESTRO™ DE UMA
el A GO PARA AVENDA DE

UM TREINAMENTO E A AULA GEROU R$15.000 EM
FATURAMENTO (PRIMEIRA TRANSMISSAO)

X Analytics: traffic o

2177 <& 1524 (4 625 gl 349 O

Sign up rate 70.00 % Show up rate 41.01% Show up rate 22.90 %




PS: O CLIENTE PODERA USAR A
CAMPANHA OUTRAS VEZES PARA NOVAS

PESSOAS... O INVESTIMENTO PODERA
VOLTAR VARIAS E VARIAS VEZES...



EXISTEM CONTRATOS QUE VOCE IRA

FECHAR MENSALMENTE... E OUTROS
SIMPEESMIERLL BT COR CaNEIPATNHAS.
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QUANTO MAIS CAMPANHAS
VOCE DOMINAR. .

MAIORES SUAS
POSSIBILIDADES...
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O FUTURO DAS
AGENCIAS DIGITAIS

Tendéncia numero 02: As empresas irao Investir forte para
transformar suas vendas OFFLINE em ONLINE... Nao

simplesmente para ter um SITE ou Investir em Adwords ou
Facebook Ads.

X/



grafica em sao caetano do sul

Todas Mapas Noticias Shopping Imagens Mais Ferramentas de pesquisa

Aproximadamente 470.000 resultados (0,28 segundos)

Grafica com Frete Gratis - Panfletos, imas, adesivo e cartées
www.graficacores.com.br/ ¥
Producgao 24* horas, 25% desconto!

Pague em 3x no Cartao - Produg¢dao em 24 horas*

Servigos Grafico em Geral - grafica3mg.com.br
www.grafica3mg.com.br/ ~
grafica em geral,intercalagéo corte e vinco, impressao de folha inteira

Grafica Rapida - cartoes24hrs.com.br
www.cartoes24hrs.com.br/ ¥
Cartées em 24 horas na mao entrega Gratis para SP

Cartao de Visita R$ 20,80 - AtualCard Sao Caetano/SP

www.capicopy.atualcard.com.br/
Solicite cupom de desconto.

)
.0
o Romus Artes

Graficas & Editora
[s]




Produzimos QUALQUER impresso:

Desde trabalhos simples, como cartdes de visita, até revistas ou campanhas promocionais!

Moderna e em busca de constante melhoria, a Grafica 3MG se preocupa em acompanhar as exigéncias do

mercado.

Entre em contato em um de nossos canais de comunicagdes e solicite um orgamento

==

* IMPRESSAO DIGITAL 3 IMPRESSAO SOB DEMANDA

A Gréafica 3MG trabalha com impressora digital, Especialistas em impressao sob demanda de

ideal para a producdo de materiais de pequena produtos para diversos ti resas para
tiragem com excelente qualidade e custo-beneficio. linha de producéo.

@ PRODUTO FINAL

Todos os detalhes sdo extremamente imporiantes
para o produto final, assim o cliente e o produto s3o
valorizados da forma que merecem




Gsiel Ferreira

“Fechou 40 contratos de R$1.500 para
entregar uma PRESENCA ONLINE”

Faturou R$60.000



ransformando empresas que so tinham. . .

Produzimos QUALQUER impresso:

Desde trabalhos simples, como cartdées de visita, até revistas ou campanhas promocionais!

Moderna e em busca de constante melhoria, a Grafica 3MG se preocupa em acompanhar as exigéncias do
mercado.

Entre em contato em um de nossos canais de comunicagdes e solicite um orgamento

* IMPRESSAO DIGITAL @ PRODUTO FINAL

A Grafica 3MG trabalha com impressora digital, Especialistas em impressao sob demanda de Todos os detalhes sdo extremamente importantes
ideal para a produgdo de materiais de pequena produtos para diversos ti resas para para o produto final, assim o cliente e o produto sao
tiragem com excelente qualidade e custo-beneficio. linha de producgéo. valorizados da forma que merecem




Em empresas com uma (Blog, Contetdo
Relevante, Videos no Youtube, Estrategia
para construcao de lista de emails)




Oi Empresa Fortaleza

Conhega os planos Oi para sua
empresa.Solicite uma proposta pelo
fone: 85 8879.8529 / 85 3499 9100 Av
Dos Expedicionarios 5236 - Montese
(Falar com Natanael)

y Fortaleza - Ce
oi.com.br
Joined February 2011

TWEETS NG

34 441 144

Tweets Tweets & replies

® Oi Empresa Fortaleza

Oi Velox Fortaleza: 5SMB
85 887" °r"n

® Oi Empresa
Oi Empresa

por R$64,90. Ligue

LGV I Lpicoas T evi.uwuninu
www.gvt.com.br/empresas ~
Bonus de 30 mil Minutos Para Fixo Local e DDD. Mude Agora Para GVT!

Fale Conosco - Oi
www.ol.com.br/oi/oi-pra-empresas/outras-operadoras/.../fale-conosco ~

Av. Borges de Melo 1677 (3°andar), Vila Unido - Fortaleza - CE | CEP: 60415-510.
Regional PA ... Pequenas e Médias Empresas. Atendimento: 0800 031 0800

https://consultoroifortaleza.wordpress.com/2011/03/19/planos-oi-empresa-fortaleza-pacotes-empresariais/

Planos Oi Empresa F
https://consultoroifortaleza

19 de mar de 2011 - Planos € i
/ 85 3499 9100 — Av dos Expt PACOTE EMPRESARIAL Solicite uma Proposta

e —— Ligue 85 8879.8529
(Falar com Natanael)

Oi Empresa Fortalez:
https://twitter.com/oiempre!

The latest Tweets from Oi En + + + +

Oi para sua empresa.Solicite

on March 18, 2011 by consultoroifortaleza

[OI EMPRESA FORTALEZA] Ol EMPRESA  x

Celia 01/06/11

para mim '~

From: Celia
Subject: [Ol EMPRESA FORTALEZA)]

Message Body:
04 linhas moveis
01 linha fixa
internet

This mail is sent via contact form on Oi Velox Fortaleza - Planos Empresariais Oi - Contato:Consultor Oi Fortaleza _

——



O FUTURO DAS
AGENCIAS DIGITAIS

Tendéncia numero 03: As empresas irao criar SUAS
PROPRIAS REDES DE PUBLICIDADE...

X/
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TUTORIALS ~ LOOKS ~ HAIR+NAILS ~ FASHION ~ TRENDS+NEWS  PRODUCT REVIEWS  JOIN THE AMERICAN BEAUTY ASSOCIATION Q

\ Follow Qur RSS Feed
DESIGNS & IDEAS ®

9 MinimaliSL Naj-l Art DCSignS YOU’U LOVC | Get this $24 Professional Makeup
Makeup Tutorials Brush For FREE (pay S&H)'When

You Sign Up For Our Newsletter!
LAKRAH TEE
(
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CLICK HERE TO SIGN UP TODAY!

Supplies Are Limited!

Makeup Tutorials
19,970 likes
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PRODUTOS v SERVICOS v EVENTOS v

ULTIMAS NOTICIAS

Maix Vendus

e
M P MARKETINGCOMDIGITAL

Como vender todos os dias — Parte Il

3 Métricas Assertivas Para Dominar o Seu
Mercado Digital
Gustavo Scomparim - 10 de March de 2016

MATERIAIS DE APOIO v

181
4 maneiras inteligentes
'para umaempresa usar
as midias sociais em

Conhecimento é poder?
Muitas vezes nao.

HISTORIAS DE SUCESSO

3 perguntas que todo
consultor deve fazer
antes de Iniciar qualquer
projeto

Mais Vendas

Como vender bem: Siga

esse plano para negociar
qualquer coisa




marketingcomdigital.com.br/13-perguntas-que-todo-consultor-deve-fazer-antes-de-iniciar-qualquer-projeto/

g com Digita’ # Customize ® 24 < New ” EditPost @ SEO Theme support

@ MARKETINGCOMDIGITAL

PRODUTOS v SERVIGOS v EVENTOS v MATERIAISDE APOIO ¥  HISTORIAS DE SUCESSO

13 perguntas que todo consultor deve fazer

antes de iniciar qualquer projeto | Quer Criar uma

ror Natanael Oliveira - s de March de 2016 @ 3655w () | Agéncia de
N Tl Marketing

COMPARTILHAR W Twit I3 curur BEZE , L ) Digital do Zero?

'DOWNLOAD >

19 DEDARIMTAC




Visao geral

Sesshos ¥ X Selecione uma métrica Porhora Dia Semana Més
8/mar/2016 - 14/mar/2016: @ Sessdes
1/mar/2016 - 7/mar/2016: ® Sessodes

1.200 —

el =D
o A
—— —
600 —— —
9 de 10 de mar 11 de mar 12 de mar 13 de mar 14 e
B New Visitor M Returning Visitor

Sessdes Usuands isualizagdes de pagina Paginas / sessdo 8/mar/2016 - 14/mar/2016

65,72% 50,53% 173,64%

6.972 vs 4,207 4,853 vs 3.224 18.558 vs 6.782 2,66 vs 1,61
K Porcentagem de novas
Duragdo média da sessao Taxa de rejei¢ao sessoes

22.78%

00:02:32 vs 00:02:03

-65,62%

26,19% vs 76,18%

-12,47%

57,72% vs 65,94%

65,12%

e ——

——— .

T —
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3 Métricas Assertivas Para Dominar o Seu

Mercado Digital i Como vender bem:

Conhecimento é poder? esse plano para neg
Gustavo Scomparim - 10se Mach o 2016 Muitas vezes nio. qualquer coisa

CLICK HERE TO SIGN UP TODAY!

Supplies Are Limited!

Makeup Tutorials
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QUANTO MAIS AUDIENCIA
ENGAJADA, MAISVENDAS. ..



s
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MATERIAIS DE APOIO v  HISTORIAS DE SUCESSO

Nelson Souza - Brasilia
Muito bom o material, obrigado por compartilhar essas informacdes!

Unlike - Reply C) 1-Mar9, 2016 7:37am
i-, Natanael Oliveira - Co-Fundador at Marketing Com Digital
Muito obrigado pelo feedback! (=

Like - Reply - Mar 9, 2016 8:52pm

Igor Ribeiro da Silva - UR! Erechim

Essa aplicacdo do questionario € bom até mesmo para aplicar em uma auto consultoria.
Obrigado pelo conteddo Ah! Vé se assiste de vez enquando The Walking Dead para
relaxar um pouco...ehhehe Grande Abracgo

Unlike - Reply - 9 1-Mar 11, 2016 12:09am
iv, Natanael Oliveira - Co-Fundador at Marketing Com Digital
Haahaha! Pode deixar. Grande abraco e vamos em frente.
Like - Reply - Mar 12, 2016 7:20pm
Natal Siqueira - Universidade Anhanguera Uniderp

Nooooossaaaaa! Meu Xara, VC arrebentou nesse conte(do!
Ja li seu livro e sou seu fa!

Um grande abraco e até a proxima!
Unlike - Reply -« 1 - Mar 12, 2016 11:43am
i-! Natanael Oliveira - Co-Fundador at Marketing Com Digital
Vamos em frente.
Like - Reply - 19 hrs
Tatiana Marx - Empreendedorismo at Inspire
Ola Natanael gostaria de parabeniza-lo pelo seu conteldo, ele realemnte é relevante a

essenciais do conteudo que vende

4 coisas que eu aprendi com Jim
Collins sobre criar uma Agéncia
Digital feita para vencer (Mais 3
dicas extras)

2016 sera o ano da Consultoria
Maestro gracgas ao mercado de
infoprodutos: Veja os Bastidores

SOBRE COMO AUMENTAR

# COM AAJUDA
' DA INTERNET

* SEJAUM »

MEMBRO VIP




Pautas - Bruno Gimenes [

Arquivo Editar Visualizar Inserir Formatar Dados Ferramentas Complementos Ajuda A ulima edicio foi feita em 13 de outubro de 2014 por laponira Darc c

S o ~ P s % 0 00 123- Aral ~ 0w - B 7 5 A. - -H- -1 .|+ co MY -2

o

O que é e para que serve um webindrio

Os principais pilares para um webinar de sucesso

Quanto custa fazer um webinério?

Como webinarios podem ajudar sua empresa a vender mais

Como atrair pessoas para seu webinario | Conhega X estratégias

Os melhores horérios para fazer um webinério

2 dicas essenciais para escolher a cAmera do seu webinario

3 coisas que vocé precisa fazer antes de comegar seu webinario

Os primeiros passos para montar seu webinar

Como se preparar para um webinar: Confira x dicas primordiais

Como gerar leads com webinarios

Webinarios

Webinarios

Webinarios

Webinarios

Webinarios

Webinarios

Webinarios

Webindarios

Webinarios

Webinarios

Webinarios

hitp:/lyoutu.be/TvDKxId127c

hitp://youty, be/POsyO4K8low

hitp://youty be/nHUCTFSOm-Y

hitp:/lyoutu. be/SWWO206LJxY

hitp:/lyoutu be/DBalOKuSOAI

hitp./youtu, be/gM2VIOIHRUO

hitp:/lyoutu.be/nPsdSFWEU2Y

http/iyoutu.be/qEFIWGMziSc

hitp:/lyoutu.be/3ShGJw3hicl

hitp:/iyoutu.be/Vpzz|3YTEB

hitp:/fyoutu . be/X8J9gwxCD4A

hitp:/losegredodoswebinarios.com.br/o-que-webinano/

hitp:/losegredodoswebinarios,com, bridicas-webinano/

hitp:/losegredodoswebinarios.com. briquanto-custa-fazer-webinario/

http:/losegredodoswebinanos.com.br/aumentar-vendas-empresa-webi

hitp:/fosegredodoswebinarios.com br/atrair-pessoas-webinarios/

hitp:/losegredodoswebinarios.com.br/saiba-quais-sao-os-melhores-di

http:/losegredodoswebinarios.com.br/escolher-webcam-webinario/

hitp:/losegredodoswebinarios.com.bridicas-comecar-webinario/

http:/losegredodoswebinarios.com.briorganizar-um-webinario/

hitp:/losegredodoswebinarios.com.bricomo-preparar-webinar/

hitp:/losegredodoswebinarios.com.bricomo-gerar-leads-webinario/




(1 Tube Q e

Préximo Reprodugdo automdtica 0 @

" LUAPAS sy Webinario - As 7 Etapas para o Sucesso no
F 7}‘.%'&'.‘ Facebook - Felipe Moreira

- ~ Felipe Moreira
A -‘§& 12046 5.256 visualizacbes

0 segredo dos Webinarios

O Segredo dos Webindrios

2 dicas essenciais para escolher a camera
do seu webinario
O Segredo dos Webindrios

825 visualizaches

Como fazer Webindrios | Dicas Top
0 Segredo dos Webindrios

947 visuaiizaches

Quanto custa fazer um webinario?

0 Segredo dos Webinarios

P o ) 025758
5 Dicas fundamentais para fazer webindrios
de sucesso com o seu plblico

0 Segredo dos Webindrios

O que é e para que serve um webinario

581 visuaizacOes

-y 0 Segredo dos Webindrios
8l 5 18 I -
H-6 S 712 visualizagOes

Como um Webindrio é capaz de aumentar
as vendas da sua empresa: Entrevista com

M Conradn dne Wahindrine




OS EMPRESARIOS PRECISAM DE ALGUEM QUE DIGA:

01 - GRAVE UMVIDEO SOBRE ESSE ASSUNTO
02 - FALE ISSO NO VIDEO



O FUTURO DAS
AGENCIAS DIGITAIS

Tendéncia numero 04: Os empresarios estao buscando por
solucoes de vendas DIARIAS

) 4



COMO EU POSSO GERAR RESULTADOS SEM UM
ALTO CUSTO FIXO E COM MAIS TEMPO LIVRE?

Resultado

Faturamento



0s empresarios tambem guerem isso..

Resultado

Faturamento
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NAO ADIANTA TER TRAFEGO, LISTA,
ENGAJAMENTO E NAO VENDER...

XI



Imersao Video 03 b
Arquivo Editar Visualizar Inserir Formatar Ferramentas Tabela Comp Ver novas alteracbes

& e ~ P 100% - Textonormal -

Ola! aqui é o Jober Chaves e seja bem-vindo de volta a terceira parte da nossa Imersao de
7 Dias no Inglés...

Na parte 01 desse treinamento vocé aprendeu sobre o estilo individual de aprendizagem...
e vocé teve a oportunidade de fazer o seu teste, para descobrir exatamente qual o seu
estilo.

Com essa descoberta, vocé tem em suas maos a chave mestra para aprender inglés da
maneira que mais se adapta ao seu estilo... Vocé ira sentir a diferenga quando adaptar
seus estudos ao seu estilo.

Na parte 02 eu te expliquei o que é o método da aprendizagem acelerada, e provei
cientificamente como funciona o nosso cérebro quando o0 assunto é aprender algo novo.

Vocé viu na pratica que existe um estado no qual nosso cérebro esta pronto para
aprender... Vocé viu também como adicionar o inglés no seu dia a dia e Por que e como
fazer uma imers&o no Inglés.

Nesse video de hoje eu quero falar sobre a 3 parte desse jornada para aprender inglés que
@ 0 que o que eu chamo de “Parceiros do Inglés”....

Quando vocé esta em uma sala de aula lotada com varias pessoas tentando aprender
inglés juntas... Isso s6 atrapalha o seu aprendizado.

Porém, se vocé fizer parte de uma comunidade que decidiu utilizar o método da
aprendizagem acelerada e colocaram uma meta especifica para estarem falando inglés. ..
esse associagao ira te ajudar a manter a motivagao para chegar até o final da sua jornada
falando inglés fluente.




VEJA O QUE ACONTECEU COM O DENIS DEPOIS DE PARTICIPAR DA IMERSAO COMPLETA

Eu quero te convidar para participar ativamente desse treinamento. Comente
no campo abaixo, deixe suas duvidas, comentarios, Participe dessa conversa.

2615 comentarios Classificar por Mais recentes

aa

Edinéla Bitencourt -
50% Visual

15% Auditivo

35% Sinestésico

Curtir - Responder

KJ Caroline Costa - e ntelar Satvad

A Ola! Comecel a estudar inglés agora e quero aprender rapido. Tenho uma certa dificuldade apenas na pronincia
das palavras, creio que vou conseguir! Estudar inglés esta sendo realizar uma das metas que coloquei para esse
ano e um desejo também muito antigo. O resultado do meu teste foi esse:

Visual - 50%
Auditivo - 25%
Sinestésico - 25%




DENNIS CAMPOS  CLAUDIO ALVES

DONOS DE UMA AGENCIA DIGITAL QUE ANTES
SO FAZIAM SEO E ADWORDS... AGORA ELES
OFERECEM CAMPANHAS DEVENDAS ONLINE E
FECHAM CONTRATOS DE ALTO VALOR




/lookaside.fbsbx.com/file/Script%20Video%20de%20Vendas%20Produto%201.pdf?token=AWx1FT-pxBEg7KwDmyCCltoDraep3erKyES

Script Video de Vendas Produto 1

Ola eu sou Mariana Takiuti, CEO da Mood Consultoria. Eu queria de parabenizar
pelo e-book que acaba de adquirir e dizer que ele foi enviado para 0 seu e-mail.

O seu interesse pelo Guia de Gestao para Consultérios Médicos me fez pensar que

eu posso te ajudar a ter Aumentar o Lucro do seu Consultério ou da sua Clinica sem
aumentar o seu Custo Fixo.

Neste video eu vou te mostrar exatamente como vocé faz para aumentar o lucro do
seu consultério ou da sua clinica sem aumentar o seu custo fixo, sem ter que
contratar pessoas, novos equipamentos ou qualquer coisa do género...

Mas antes de te falar isso, deixa eu te falar algo muito importante:




ﬂ Dennis Campos

Visualizar no Instagram

Vamos em frente. Mais uma empresaria que esta
gerando mais e mais negocios.

#negocios #business Q@ Condominio Twice -
Guaruja

iy Curtir Comentar Compartilhar

045

G Leonardo Yoshio Teixeira Oka Parabéns!
*" Mas vou contar pra todo mundo que ela ta
descalca!

Curtir - Responder - 5 2

- ﬂ Dennis Campos respondeu - 1 resposta




E GRATIFICANTE SER
RECOMPENSADO FINANCEIRAMENTE
PELO SEU CONHECIMENTO... :)



A AGENCIA DIGITAL PRECISA SARER COMO
CRIAR ROTEIROS DE VIDEOS DE
CONTEUDO E VENDA...

XI
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CONTRATOS DE R$5.000 A R$20.000 (POR MES OU PROJETO)



0l - OFERECA CAMPANHA DE VENDAS
(OPERAGIOIALESERA Al () 8 e ) NO FU [ URO)



0l - OFERECA CAMPANHA DE VENDAS
(OPERACIONALSSERALALE (I B aaIC LN G B [ LRO)

02 - OFERECA CONSTRUCAO DE AUTORIDADE E
PRESENCAONERSE BSE - Eiiiae o OUE NAO [EM
(DEPOIS*@FEREC A GaElBA NSRS )



0l - OFERECA CAMPANHA DE VENDAS
(OPERACIONALSSERALALE (I B aaIC LN G B [ LRO)

02 - OFERECA CONSTRUCAO DE AUTORIDADE t
PRESENC ASCNEINESFEARE RS ES - SO UL NAO [EM
(DEPOIS OFERECA CAMPANHAS)

03 - OFERECA A CR[ACAO DE PLATAFORMAS Dt
PUBLICIDADPE ATRAVESTSOREERINFEC D O



0l - OFERECA CAMPANHA DE VENDAS
(OPERACIONALSSERALALE (I B aaIC LN G B [ LRO)

02 - OFERECA CONSTRUCAO DE AUTORIDADE t
PRESENC ASCNEINESFEARE RS ES - SO UL NAO [EM
(DEPOIS OFERECA CAMPANHAS)

03 - OFERECA A CR[ACAO DE PLATAFORMAS Dt
PUBLICIDADPE ATRAVESTSOREERINFEC D O

04 - OFERECA SERVICO DE COPY DENTRO DO SEU
ESCORCOE BEW AN R e AL (5O SEFPARADO.












Aqui esta o que eu
tenho para voce:

® [u criei um Programa de 6 Semanas para
vocé, chamado Expert em Vendas Online,
onde literalmente eu abro os todos 0s
bastidores de um negocio capaz de gerar
1 milhao por ano...

...eu vou te acompanhar na construcao do seu
negocio de consultoria premium, e te dar
todas as informac0es necessarias para ser
implementada no seu negocio, pPasso a Passo.



Semana O|: Escolhendo o Modelo Mais Lucrativo

Semana 02: Atracao e Fechamento de Contratos

Semana 03: Novo Projeto Com Seguranga e com um Plano
Semana 04: Plano de Geragao de Trafego Organico

Semana 05: Criando um Sistema de Vendas Online

Semana 06: Criando Campanhas de Vendas Online



Semana 0Ol: Escolhendo
o Modelo Mais Lucrativo

® Na semana | voce ira conhecer o mercado de consultoria e
ira descobrir quais os formatos que irao te dar mais
liberdade, faturamento e irao te posicionar como uma

autoridade para os empresarios brasileiros.

® Voce ira descobrir como funciona uma consultoria
que voce nao precisa fazer nada operacional e quais
os tipos de clientes perfeitos para esse modelo

® Faca isso para criar a base do seu negocio de
consultoria premium e para atrair os melhores
clientes possiveis... (Clientes fas)



Semana 02:Atracao e
Fechamento de Contratos

® Na semana 2 voce ira descobrir como criar um plano de atragao de clientes,
como realizar uma reuniao de vendas e como sair dessa reuniao com um contrato
fechado...

® Criando sua primeira campanha de venda de consultoria
® O passo a passo da reuniao com o cliente

® Como fazer uma apresentagao de vendas vendedora

® Quanto cobrar por cada consultoria

® Como conseguir um sim ao final da reuniao

® O que voce nao deve prometer

® Como receber?

® Modelo Pronto de Contrato Legal, Apresentagao e Fechamento \



Semana 03: Novo Projeto Com
Seguranga e com um Plano

® Na semana 3 voce ira aprender como comegar um novo projeto de um jeito
seguro e planejado, para que vocé possa ficar certo dos resultados no tempo
certo e sem problemas futuros.

® Primeira reuniao sobre o novo projeto
(A mais importante de todas)

® Como definir as metas do projeto e criar um cronograma perfeito
para cada tipo de projeto

® Voce tera acesso ao questionario completo para identificar a real
situagao da empresa e qual o primeiro passo ideal para o projeto

® Voce podera usar o nosso checklist de 50 perguntas para
comecar o hovo projeto com total seguranga e com todas as
informagoes mais importantes



Semana 04: Plano de Geracao
de Trafego Organico

® Na semana 4 voce ira aprender como criar um plano para geragao de
trafego organico e gerar mais visitantes atraves do Google e das Midias
Sociais.
(Com esse conhecimento voce ja fecha contratos de R$1.000 a R$1.500)

® Vocé comecara aprendendo o BASICO do SEO...

® Conhecer quais os fatores que influenciam no posicionamento
de um site....

® Como criar um planejamento de palavras-chave
® Como realizar uma auditoria completa em qualquer site

® Como gerar as primeiras visitas, cadastros e vendas para o seu
cliente/projeto atraves do trafego organico



Semana 05: Sistema de
Vendas Online

® Na semana 5 voce ira aprender como criar um Sistema de Vendas
Online automatico, aqui vocé descobrira como criar uma lista de emails,
atrair pessoas interessadas no produto/servi¢co do seu cliente/projeto

® Voce ira aprender como criar um ima digital

® Voce ira aprender como criar uma sequéencia de mini-
treinamento para vender produtos/servicos

® Como escrever uma sequéencia de emails de boas vindas,
engajamento e vendas

® Voce aprendera tudo isso com exemplos praticos, estudos de
Casos reais e materiais para voce baixar e usar como
referéncia



Semana 06: Campanhas
de Vendas Online

® Na semana 6 voce ira entender o mundo das campanhas de
vendas diarias e como criar do zero suas primeiras
campanhas

® Campanha para construir lista de emails com lucro

® Campanha para vender atraves de uma série de
videos-aulas de conteudo

® Campanha para vender atraves de uma aula ao vivo

® Campanha para vender produtos fisicos e servigos



Todo o conteudo do Programa ja estara
Iberado logo No seu primeiro acesso...
CcasO VOCE guelra antecipar seus
estudos, voce podera fazer isso...



Todas semana (Quarta-feira as 17h)
nos temos um encontro AO VIVO
para tira-duvidas e compartilhamento
de novos conteudos.



GINERER (Divisao do Conteuido)
12 Meses de Acompanhamento
+ Aula AO VIVO



Bonus

Programa de Indicacao de clientes

EV

—NTO Presenci

Biblioteca de Cor
Exame Final de Certificacao

al em S0 Paulo (Reserva)
teddo (Ferramentas)



Seus proximos passos:

Se vocé implementar tudo o que
NOS Iremaos te orientar... VvVOcé ira
colher resultados Incrivels. ..



Por que vocée deve comecar agora?

01 - Aproveltar a lacuna gue ainda existe no Brasil

02 - Fazer parte do grupo de pioneiros nesse tipo de
empresa no Brasll

03 - Vocé nao precisa comecgar do zero sozinho...
(Faca parte de uma comunidade)

04 - Vocé nao quer ser o Ultimo a chegar



Por que essa € uma decisao segura?

01 - O Expert Nao € Simplesmente um “Curso Online” € um
Programa de Formacao onde vocé sera acompanha de perto
durante 12 meses

02 - Vocé tera encontros semanais para acompanhar o seu
avanco

03 - Esse € um programa que ja foi testado e aprovado por
mais de 300 pessoas...
(0 de devolucoes por insatisfacao com o conteudo)

04 - Vocé tem 30 dias para viver a experiéncia de tazer parte
da comunidade EVO (Expert em Vendas Online)



Vocé NAO pode “comprar” nada agora ou sozinho. ..



01 - Voce ira preencher uma aplicacao para agendar uma
entrevista

02 - Nossa equipe ira conversar com voce para ter a
certeza que esse programa é o ideal para voce (e que nos
Iremos consegquir te ajudar de verdade)

03 - Caso voce seja aprovado, podera finalizar a sua
Inscricao



INVESTIMENTO:



INVESTIMENTO:

Consultoria: R$10.000 a R$20.000 por més
Grupo de Negdcios: R$15.000
MasterMind: R$30.000



NATANAEL, EU VOU PRECISAR DE
OUTROS CURSOS DEPOIS DESSE?



Nao! Voce nao precisara comprar novos cursos
complementares para conseguir alcancar as metas
gue nos estabelecemos para 0s nossos alunos.



Para ser bem sincero, depois desse programa voce
sera MUITO mais exigente com qualquer outro
treinamento de marketing digital
gue existe no mercado.



INVESTIMENTO UNICO:

12x de R$472,22
ou
A Vista com 20 % De Desconto = R$4.000



01 - Voce ira preencher uma aplicacao para agendar uma
entrevista

02 - Nossa equipe ira conversar com voce para ter a
certeza que esse programa é o ideal para voce (e que nos
Iremos consegquir te ajudar de verdade)

03 - Caso voce seja aprovado, podera finalizar a sua
Inscricao



Clique no botao “Quero comecar
agora e preencha sua aplicacao
durante essa transmissao.



Eu ainda tenho MAIS
uma boa noticia. ..



NOVOS CURSOS BONUS



SUPER COPY

CUMO CRIAR SCRIPT DE VENDAS PARA:

02-
03 -
0z
095 -
06 -
07 -
08 -
09 -
10 -

- Produtos de Baixo Valor - R$7 a 97 Reais

Produtos de valor Médio - R$197 A R$997

Produtos de Alto Valor - R$1.997 A R$5.000

Grupos de MasterMind

Grupos de Negocios

Portal de Membros

Como criar carta de vendas para mini-treinamentos
Como carta de vendas para aulas AO VIVO

Como criar carta de vendas para vender SERVICOS
Carta de Vendas para vender produtos FISICOS



SUPER COPY
CUMU CRIAR SCRIPT DE VENDAS PARA:

- Produtos de Baixo Valor - R$7 a 97 Reais
02 - Produtos de valor Médio - R$197 A R$997
03 - Produtos de Alto Valor - R$1.997 A R$5.000
04 - Grupos de MasterMind
05 - Grupos de Negocios
06 - Portal de Membros
07 - Como criar carta de vendas para mini-treinamentos
08 - Como carta de vendas para aulas AO VIVO
09 - Como criar carta de vendas para vender SERVICOS
10 - Carta de Vendas para vender produtos FiSICOS

DE: R$1.997 por R$0



Eu ainda tenho MAIS
uma boa noticia. . .




COMPRADOR PROFISSIONAL DE TRAFEGO
PLANO DE TRAFEGO PAGO

Como criar o Perfil Perfeito do Seu
Cliente Para Criar Anuncios de
Alta Pefomance



COMPRADOR PROFISSIONAL DE TRAFEGO
PLANO DE TRAFEGO PAGO

Sistema de 3 Passos Para Automatizar a Criacao
de Relacionamento com o seu Publico e
Transformar Novos Leads em Compradores
Recorrentes.



Custom

Ads in this Ad Set » 4 Create Ad
Ad Name
@ marketingcomdigital. com.brip/download-ebo...
Cadastro E-book Consultor > BR - 18+

marketingcomdigital.com.br/ip/download-ebo...
Cadastro E-book Consultor » BR - 18+

Cadastro E-book Consultor > BR - 18+

' marketingcomdigital.com.briip/download-ebo...

n ﬁ marketingcomdigital.com.br/ip/download-eboo...

Results from 19 Ads

Delivery

Not Delivering

Inactive

Inactive

Inactive

Results

1,644

R$100.0

Reach

212,644

154,869

147,187

104,319

681,797
[

columns:

Cost

R$1.33
R$2.16
R$1.42

R$4.54

RS$1.78

—— - e i et

Ad delivery optimized f
You'll get charged per |

Targeting
Custom Audience: Loo

v Dem=il
Performance v

Amount Spent

R$2,178.94
R$1,552.92
R$1,401.86

R$1,399.22

R$9,970.22




COMO TRANSFORMAR PUBLICIDADE EM LUCRO IMEDIATO...

Total encontrado: R$ 47.603,00 Total de registros: 552
Total encontrado: 35,71 € Total de registros: 2
Total encontrado: US$ 76.33 Total de registros: 3

Produto Afiliado Transagdo Data Pedido Data Aprovagdo Meio Pgto. Tipo Pagamento Status Comissdo

Projeto - Consultor ) o '
Digital MarketingComDigital CartaoDeCredito Aprovado
19!

Projeto - Consultor ) o '
Digital MarketingComDigital CartaoDeCredito Aprovado
igi

Projeto - Consultor ) . '
Digital MarketingComDigital CartaoDeCredito
igi

Projeto - Consultor ) - _
o MarketingComDigital instant
Digital

Projeto - Consultor

o MarketingComDigital CartaoDeCredito
Digital

Projeto - Consultor ) L .
Digital MarketingComDigital CartaoDeCredito
[e]]




COMPRADOR PROFISSIONAL DE TRAFEGO
PLANO DE TRAFEGO PAGO

20 tipos de anuncios que voceé pode
usar para os 3 tipos de publicos
(Frio, Morno e Quente)



COMPRADOR PROFISSIONAL DE TRAFEGO
PLANO DE TRAFEGO PAGO

Passo a Passo de Como Escalar os Seus
Anuncios no Facebook
(Comegando com anuncios de R$10 por dia)



COMPRADOR PROFISSIONAL DE TRAFEGO
PLANO DE TRAFEGO PAGO

Como criar campanhas de remarketing
e continuar movendo o seu publico
comprando seus produtos/servicos



COMPRADOR PROFISSIONAL DE TRAFEGO
PLANO DE TRAFEGO PAGO

TREINAMENTO COMPLETO SOBRE A
ARTE DE COMPRAR TRAFEGO QUE
GERE LUCRO IMEDIATO...



COMPRADOR PROFISSIONAL DE TRAFEGO
PLANO DE TRAFEGO PAGO

PRECO?



COMPRADOR PROFISSIONAL DE TRAFEGO
PLANO DE TRAFEGO PAGO

R$1.997




COMPRADOR PROFISSIONAL DE TRAFEGO
PLANO DE TRAFEGO PAGO

R$1.997... mas fazendo sua aplicacao
agora, esse treinamento sera um bonus
para voce...



COMPRADOR PROFISSIONAL DE TRAFEGO
PLANO DE TRAFEGO PAGO

R$1.997... mas fazendo sua aplicacao
agora, esse treinamento sera um bonus
para voce...

De R$1.997 por R$0



RECAPITULANDO:

6 Semanas - 12 Modulos

Bonus (Biblioteca de Ferramentas)

Aulas AQ VIVO semanais

Evento Presencial

12 Meses de Acompanhamento

Super Copy: R$1.997 por R$0

Comprador Profissional de Trafego: R$1.997 POR R$0

X/



META: Treinamento MAIS
COMPLETO e PRATICO sobre
Vendas Online do BRASIL




META: Acompanhar Nossos Alunos de
PERTO. . .. Garantir que eles gerem resultados
para 0s Seus negocios e para 0s seus
clientes. ..



sl-wil Anderson Gomes

4

e

Carnaval de resultados...Simplesmente me sentindo fantastico, acabei de
sair de uma reuniao com o cliente para ele me passar os resultados dos
ultimos 15 dias da campanha de vendas......291 vendas em 15 dias,
recorde da empresa, cliente feliz. 2 meses atras ele fez questao de me
dizer que nao acreditava muito no marketing digital e eu disse que era pq
nao tinha conhecido um evo ainda kkkkkk. Hoje ele me disse que confia
muito no meu trabalho e que esta super feliz com os resultados. Natanael
Oliveira obrigado pela forca e por ensinar algo que realmente funciona.

N/



® Tarcisio Lisboa
January 30 at 10:22pm - Brasilia, DF
Amigos depois de um tempo trabalhando meu MINDSET e foco, fechei

meu primeiro contrato como Evo no valor de 18mil...
Natanael Oliveira valeu, e vem muito mais por ai.

42 Likes 13 Comments Give feedback

Like Comment

Vagner Kellers
January 29 at 3:56pm - Porto Alegre, RS

#### PRIMEIRA CAMPANHA #####

EVO’s olha s6 ontem fechei minha primeira campanha e agora eu preciso
de ajuda!

Trata-se de um curso voltado para Psicologos, Terapeutas,
Fisioterapeutas, Médicos, Profissionais da area da saude em geral.

O curso ocorre em Marco e quero lotar essa turma, pois dando resultado
eles ia sinalizaram outros proietos. ou seia. preciso caprichar ainda mais.




- Digiorgio Nicoletti
‘ January 22 at 2:24pm

Boa Tarde meus caros!

Nessa semana iniciei um contrato no escopo seo, para construgcao de
presencga online. O Cliente nao tem site e o trabalho esta sendo realizado
do absoluto zero. Os concorrentes nao estao explorando a producao de

conteudo e pelo 0 que pude notar desde a primeira analise € que o nicho
oferece excelentes oportunidades de vendas. A empresa comercializa
Birutas, um equipamento de seguranca para indicacao de ventos, que €
utilizado em diversos contextos (Aeropor... See More

3 Likes 4 Comments Give feedback

Like Comment




."all Marcelle Melo
'( January 26 at 6:48pm

Boa tarde! Vim compartilhar que consegui o meu 1° Contrato, estou super
feliz todas as dicas fizeram toda a diferenca para me proporcionar mais
seguranca na hora do fechamento!!! Agora vamos para a Pratica! !!

Obrigada a todos espero que possa ajuda-los da mesma forma (&) PS:
Natanael Oliveira os modelos de contrato como fago?

43 Likes 15 Comments Give feedback

¢ Like Comment




2 Cristina Maciel uploaded a file.
A January 21 at 4:28pm

Meus caros colegas EVO ...

Consegui minha primeira cliente: uma dentista que esta iniciando no
mercado estético, com zero de presenca online que tem interesse no
mercado digital por motivos obvios ...

Preciso finalizar minha apresentacao para nossa primeira reuniao,
consegui fazer uma introdugao, porém "travei" neste ponto e gostaria de

saber se 0 que eu fiz necessitaria de mais alguma informacéao/alteracao ou
se realmente neste momento € so partir para o questionario e leva...
See More

Projeto Odonto Estetica.ppt - version 1

D Presentation

Download Preview




Reinaldo Duarte da Silva
,'.v..‘ January 20 at 1:33pm - Sao Paulo

Uhuuuu, o primeiro contrato fechado do ano e as ultimas aulas do

Natanael ajudaram e muito a ndao deixar essa negociacao ficar empacada e
agora € mais trabalho para 2016, mas nao deixa de ser um contrato de
10k, mas a empresa € sensacional e estou feliz de ter tido a oportunidade
por causa dos resultados de outros projetos, irei chegar nesse mastermind
logoooooo se Deus quiser!!!!




Clique no botao “(luero comecar agora™ e
preencha sua aplicacao durante essa
transmissao.



