
34 MANEIRAS DIFERENTES  
PARA VENDER  

O MESMO PRODUTO



34 MANEIRAS DIFERENTES  
PARA VENDER  

O MESMO PRODUTO
Todos os dias…



EU VOU TE ENSINAR 10 ABORDAGENS 
DE VENDAS QUE PODEM SER 

ADAPTADAS PARA 34 DIFERENTES  
CAMPANHAS OU MAIS…



ESSE TREINAMENTO IRÁ AJUDAR:

01 - PROFISSIONAIS QUE ESTÃO MIGRANDO PARA O 
MARKETING DIGITAL E QUEREM UM MODELO SEGURO PARA SEGUIR
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ESSE TREINAMENTO IRÁ AJUDAR:

01 - PROFISSIONAIS QUE ESTÃO MIGRANDO PARA O 
MARKETING DIGITAL E QUEREM UM MODELO SEGURO PARA SEGUIR

02 - CONSULTORES E DONOS DE AGÊNCIAS QUE QUEREM ESTRATÉGIAS 
PODEROSAS PARA GERAR RESULTADOS RÁPIDOS E CONSTANTES PARA SEUS 
CLIENTES



ESSE TREINAMENTO IRÁ AJUDAR:

01 - PROFISSIONAIS QUE ESTÃO MIGRANDO PARA O 
MARKETING DIGITAL E QUEREM UM MODELO SEGURO PARA SEGUIR

03 - EMPRESÁRIOS QUE ESTÃO PROCURANDO 
MODELO PARA GERAÇÃO DE VENDAS DIÁRIAS

02 - CONSULTORES E DONOS DE AGÊNCIAS QUE QUEREM ESTRATÉGIAS 
PODEROSAS PARA GERAR RESULTADOS RÁPIDOS E CONSTANTES PARA SEUS 
CLIENTES



VOCÊ NÃO CONSEGUE 
DERROTAR ALGUÉM QUE NÃO 

DESISTE.







PRIMEIRA ABORDAGEM: COM LICENÇA…  
VOCÊ ESTÁ INTERESSADO EM UMA CANETA?



SEGUNDA ABORDAGEM: EU FAÇO PARTE DE 
UM GRUPO (NÃO LEMBRO QUAL)…



MINHA RESPOSTA: ESTOU ATRASADO… MINHA 
ESPOSA ESTÁ ME ESPERANDO PARA O ALMOÇO.



E ENTÃO ELA ENTROU EM AÇÃO…



NÃO TEM PROBLEMA…  
EU VOU ANDANDO COM VOCÊ,  TUDO BEM?



TUDO BEM…



E ELA FOI ANDANDO COMIGO… E CONVERSANDO SOBRE 
O GRUPO (NÃO LEMBRO O NOME) E FEZ NOVAMENTE A OFERTA…



EU FALEI… TEM UMA CANETA BONITA?



ELA FALOU… TENHO UMAS AQUI MODERNAS E 
PROFISSIONAIS…  

(ELA REPAROU EM COMO EU ESTAVA 
VESTIDO E ADAPTOU A OFERTA)



EU PERGUNTEI… QUANTO?



VOCÊ IRÁ NOS AJUDAR  
COMPRANDO POR APENAS R$5…



VOCÊ TEM TROCO PARA R$20,00?



CLARO! 



CLARO! (PREPARADA)



DEI R$20 NA MÃO DELA… E ENQUANTO ELA SEPARA O 
TROCO PENSEI… (ELA JÁ ME FEZ ABRIR A CARTEIRA)  

 



VOU TE AJUDAR COM O TROCO… 
QUERO DUAS CANETAS…





DEPOIS DO ALMOÇO (30 MINUTOS)… QUANDO ESTAVA 
SAINDO DO ESTACIONAMENTO, EU VI A MESMA GAROTA, 

FAZENDO O CAMINHO DE VOLTA E COM AS MÃOS VAZIAS…



VOCÊ NÃO CONSEGUE 
DERROTAR ALGUÉM QUE NÃO 

DESISTE.



PROBLEMA COM VENDAS…



CONSULTOR QUE NÃO CONSEGUE GERAR RESULTADOS 
PARA O SEU CLIENTE…



EMPRESÁRIO QUE NÃO CONSEGUE BATER SUAS METAS…
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PÁGINA DE 
CAPTURA
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PRIMEIRA  
VITÓRIA

DEMONSTRAÇÃO 
PRÁTICA

PROMESSA 
(ACELERAÇÃO DE 

RESULTADOS

$ $

$

$

$



PRIMEIRA  
VITÓRIA

DEMONSTRAÇÃO 
PRÁTICA

PROMESSA 
(ACELERAÇÃO DE 

RESULTADOS

$ $

$

$

$

E SE NÃO VENDER O 
QUE VOCÊ PRECISAVA?



PRIMEIRA  
VITÓRIA

DEMONSTRAÇÃO 
PRÁTICA

PROMESSA 
(ACELERAÇÃO DE 

RESULTADOS

$ $

$

$

$

A MAIORIA DAS PESSOAS VÃO 
VOLTAR PARA A CAMPANHA E 
DETALHAR AS “MÉTRICAS”



PÁGINA DE 
CAPTURA

ENGAJAMENTO

OFERTA

% %
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PÁGINA DE 
CAPTURA

ENGAJAMENTO

OFERTA

% %
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20%
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PRECISO DE MAIS TRÁFEGO…	
MAIS BÔNUS…  
MUDAR A COPY…  
NOVAS PESSOAS





PRIMEIRA  
VITÓRIA

DEMONSTRAÇÃO 
PRÁTICA

PROMESSA 
(ACELERAÇÃO DE 

RESULTADOS

$ $

$

$

$

E SE NÃO VENDER O 
QUE VOCÊ PRECISAVA?



PRIMEIRA  
VITÓRIA

DEMONSTRAÇÃO 
PRÁTICA

PROMESSA 
(ACELERAÇÃO DE 

RESULTADOS

$ $

$

$

$

MUDE A ABORDAGEM E CONTINUE FALANDO 
COM AS PESSOAS QUE DISSERAM AINDA NÃO



PRIMEIRA  
VITÓRIA

DEMONSTRAÇÃO 
PRÁTICA

PROMESSA 
(ACELERAÇÃO DE 

RESULTADOS

$ $

$

$

$

CADASTROU? 
DEMONSTROU INTERESSE

COMENTOU? 
GOSTOU DO QUE VIU…

CLICOU?  
ESTÁ COM DESEJO DE 
COMPRAR…



QUANTO TEMPO VOCÊ DEMORA 
PARA DECIDIR GASTAR R$10?



E PARA TIRAR DO 
BOLSO R$5.000?



E PARA TIRAR DO 
BOLSO R$50.000?



DEPENDE…



DESEJO E 
CONFIANÇA…



01 - EU QUERO MUITO
02 - EU ACREDITO QUE SERÁ BOM



PRIMEIRA  
VITÓRIA

DEMONSTRAÇÃO 
PRÁTICA

PROMESSA 
(ACELERAÇÃO DE 

RESULTADOS

$ $

$

$

$

CADASTROU? 
DEMONSTROU INTERESSE

COMENTOU? 
GOSTOU DO QUE VIU…

CLICOU?  
ESTÁ COM DESEJO DE 
COMPRAR…



2 TIPOS DE 
PESSOAS



01 - PRAGMÁTICO  
02 - ANALÍTICO



01 - PRAGMÁTICO  

QUANTO CUSTA ISSO?  ISSO ME PARECE 
BOM… É ISSO O QUE EU TENHO QUE 

FAZER? OK. VOU COMPRAR. 



02 - ANALÍTICO  

COMO ISSO FUNCIONA? POSSO VER MAIS 
EXEMPLOS? QUANTO TEMPO EU PRECISO 

PARA IMPLEMENTAR? 
 

SERÁ QUE ESSA É A MELHOR OPÇÃO?  
 

PRECISO DE MAIS TEMPO PARA PENSAR…



TODO MUNDO TEM  
UM POUCO DE CADA …



OUTRO FATOR…



CONTEXTO…





HOJE FUTURO



HOJE FUTURO

:( :(



HOJE FUTURO

:) :)



CLIMA ECONÔMICO…
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ABORDAGEM #2 ABORDAGEM #2 OFERTA (PROMESSA)



10 ABORDAGENS
3 TIPOS DE CAMPANHAS

30 MANEIRAS DIFERENTES…



AULA AO VIVO  
MINI-TREINAMENTO  
ARTIGOS NO BLOG  

…CARTAS DE VENDAS



ABORDAGEM #1

COMO ALCANÇAR X SEM Y

ABORDAGEM #2 ABORDAGEM #2 OFERTA (PROMESSA)



ABORDAGEM #1
COMO ALCANÇAR  X SEM Y

COMO TER UM ALTO FATURAMENTO SEM PRECISAR DE UMA 
LISTA DE EMAILS  
 
COMO TER UMA AGÊNCIA LUCRATIVA SEM PRECISAR DE 
EQUIPE  
 
COMO FALAR INGLÊS SEM PRECISAR ESTUDAR GRAMÁTICA



ABORDAGEM #1
COMO ALCANÇAR  X SEM Y

TEMA PARA AULA AO VIVO  
TEMA PARA MINI-TREINAMENTO (3 VÍDEOS)  
TEMA PARA SEQUÊNCIA DE ARTIGOS NO BLOG  
 
…NOVO VÍDEO DE VENDAS



ABORDAGEM #2
DESCOBERTA

ABORDAGEM #2 ABORDAGEM #2 OFERTA (PROMESSA)



ABORDAGEM #2
DESCOBERTA

REVELADO: PROFESSORES DE HARVARD 
APRESENTAM UM MÉTODO COMPROVADO 

CIENTIFICAMENTE CAPAZ DE ENSINAR QUALQUER 
PESSOA A APRENDER INGLÊS EM 8 SEMANAS



ABORDAGEM #2
DESCOBERTA

TEMA PARA AULA AO VIVO  
TEMA PARA MINI-TREINAMENTO (3 VÍDEOS)  
TEMA PARA SEQUÊNCIA DE ARTIGOS NO BLOG  
 
…NOVO VÍDEO DE VENDAS



ABORDAGEM #3
CONVITE PARA MISSÃO

ABORDAGEM #3 ABORDAGEM #3 OFERTA (PROMESSA)



ABORDAGEM #3
CONVITE PARA MISSÃO

MISSÃO: DOBRAR O FATURAMENTO DE 10.000 
PEQUENAS E MÉDIAS EMPRESAS NO BRASIL

MISSÃO: AJUDAR O BRASIL A FALAR INGLÊS…

MISSÃO: COLOCAR 1.000 EMPRESAS NA INTERNET



ABORDAGEM #3
CONVITE PARA MISSÃO

TEMA PARA AULA AO VIVO  
TEMA PARA MINI-TREINAMENTO (3 VÍDEOS)  
TEMA PARA SEQUÊNCIA DE ARTIGOS NO BLOG  
 
…NOVO VÍDEO DE VENDAS



ABORDAGEM #4
O QUE FAZER SE X ACONTECER…

ABORDAGEM #4 ABORDAGEM #4 OFERTA (PROMESSA)



ABORDAGEM #4
O QUE FAZER SE X ACONTECER…

O QUE FAZER SE SUAS VENDAS PARAREM? 
O QUE FAZER SE SUA CONTA NO FACEBOOK FOR BLOQUEADA?  
O QUE FAZER SE VOCÊ FOR CHAMADO PARA UMA ENTREVISTA EM INGLÊS?



ABORDAGEM #4
O QUE FAZER SE X ACONTECER…

TEMA PARA AULA AO VIVO  
TEMA PARA MINI-TREINAMENTO (3 VÍDEOS)  
TEMA PARA SEQUÊNCIA DE ARTIGOS NO BLOG  
 
…NOVO VÍDEO DE VENDAS



ABORDAGEM #5
O GRANDE MITO SOBRE X

ABORDAGEM #5 ABORDAGEM #5 OFERTA (PROMESSA)



ABORDAGEM #5
O GRANDE MITO SOBRE X

O MITO DOS 5 ANOS: DESCUBRA COMO A 
INDUSTRIA CRIMINOSA DO QUANTO MAIS TEMPO 

VOCÊ DEMORAR PARA FALAR INGLÊS MELHOR ESTÁ 
ROUBANDO SEU DINHEIRO SEM VOCÊ SENTIR	



ABORDAGEM #5
O GRANDE MITO SOBRE X

O MITO DO EMPREENDEDOR DIGITAL: 
COMO MILHARES DE BRASILEIROS PERDERAM 
MILHARES DE REAIS NOS ÚLTIMOS 12 MESES… 
E COMO CONSEGUIR ALCANÇAR O SUCESSO  



ABORDAGEM #5
O GRANDE MITO SOBRE X

TEMA PARA AULA AO VIVO  
TEMA PARA MINI-TREINAMENTO (3 VÍDEOS)  
TEMA PARA SEQUÊNCIA DE ARTIGOS NO BLOG  
 
…NOVO VÍDEO DE VENDAS



ABORDAGEM #6
DECLARAÇÃO DE GUERRA

ABORDAGEM #6 ABORDAGEM #6 OFERTA (PROMESSA)



ABORDAGEM #6
DECLARAÇÃO DE GUERRA

VOCÊ NÃO PRECISA IR PARA ACADEMIA  
VOCÊ NÃO PRECISA ESTUDAR INGLÊS  
VOCÊ NÃO PRECISA PASSAR FOME  
VOCÊ NÃO PRECISA FICAR COM O FLUXO DE CAIXA 
NEGATIVO…  
 
…ESTOU EM GUERRA CONTRA O CICLO DA FALÊNCIA



ABORDAGEM #6
DECLARAÇÃO DE GUERRA

TEMA PARA AULA AO VIVO  
TEMA PARA MINI-TREINAMENTO (3 VÍDEOS)  
TEMA PARA SEQUÊNCIA DE ARTIGOS NO BLOG  
 
…NOVO VÍDEO DE VENDAS



ABORDAGEM #7
HISTÓRIA EMOCIONAL…

ABORDAGEM #7 ABORDAGEM #7 OFERTA (PROMESSA)



ABORDAGEM #7
HISTÓRIA INSPIRACIONAL

EU NEM SEMPRE FUI ASSIM…  
EU NEM SEMPRE FALEI INGLÊS…  
EU NEM SEMPRE FUI RECONHECIDO COMO AUTORIDADE…  
 
EU VOU CONTAR O QUE EU FIZ…  



ABORDAGEM #7
HISTÓRIA INSPIRACIONAL

TEMA PARA AULA AO VIVO  
TEMA PARA MINI-TREINAMENTO (3 VÍDEOS)  
TEMA PARA SEQUÊNCIA DE ARTIGOS NO BLOG  
 
…NOVO VÍDEO DE VENDAS



ABORDAGEM #8
SUPER NOVIDADE

ABORDAGEM #8 ABORDAGEM #8 OFERTA (PROMESSA)



ABORDAGEM #8
SUPER NOVIDADE

COMO VENDER PARA QUEM DISSE NÃO? 
MÉTODO EXCLUSIVO ENSINA UM NOVA 
MANEIRA PARA VENDER TODOS OS DIAS…

NOVO MODELO DE AGÊNCIA DIGITAL: 
VEJA COMO FECHAR CONTRATOS DE 
ALTO VALOR



ABORDAGEM #8
SUPER NOVIDADE

TEMA PARA AULA AO VIVO  
TEMA PARA MINI-TREINAMENTO (3 VÍDEOS)  
TEMA PARA SEQUÊNCIA DE ARTIGOS NO BLOG  
 
…NOVO VÍDEO DE VENDAS



ABORDAGEM #9
A VERDADE SOBRE X

ABORDAGEM #9 ABORDAGEM #9 OFERTA (PROMESSA)



ABORDAGEM #9
A GRANDE VERDADE SOBRE X

“O QUE NINGUÉM CONTA SOBRE”…

A GRANDE VERDADE SOBRE O MARKETING DIGITAL…

A GRANDE VERDADE SOBRE O AÇÚCAR



ABORDAGEM #9
A GRANDE VERDADE SOBRE X

TEMA PARA AULA AO VIVO  
TEMA PARA MINI-TREINAMENTO (3 VÍDEOS)  
TEMA PARA SEQUÊNCIA DE ARTIGOS NO BLOG  
 
…NOVO VÍDEO DE VENDAS



ABORDAGEM #10
EU NÃO VOU MAIS ACEITAR ISSO…

ABORDAGEM #10 ABORDAGEM #10 OFERTA (PROMESSA)



ABORDAGEM #10
EU NÃO VOU MAIS ACEITAR ISSO…  

HERÓI RELUTANTE…

VOCÊ NÃO PRECISA AGUENTAR CLIENTES MONSTROS…  
 
VOCÊ NÃO PRECISA MAIS GANHAR TROCADOS 
VENDENDO SITES…  
 
EU NÃO VOU MAIS ACEITAR VER AS PESSOAS SENDO 
ENGANADAS POR [SUA DECLARAÇÃO DE GUERRA]



ABORDAGEM #10
EU NÃO VOU MAIS ACEITAR ISSO…

TEMA PARA AULA AO VIVO  
TEMA PARA MINI-TREINAMENTO (3 VÍDEOS)  
TEMA PARA SEQUÊNCIA DE ARTIGOS NO BLOG  
 
…NOVO VÍDEO DE VENDAS



PÁGINA DE 
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OFERTA

% %

1%

20%

30%

PRECISO DE MAIS TRÁFEGO…	
MAIS BÔNUS…  
MUDAR A COPY…  
NOVAS PESSOAS



PRIMEIRA  
VITÓRIA

DEMONSTRAÇÃO 
PRÁTICA

PROMESSA 
(ACELERAÇÃO DE 

RESULTADOS

$ $

$

$

$



COMO USAR ESSE 
CONHECIMENTO?



QUANTO VALE ESSE 
CONHECIMENTO?



CONTRATOS  
DE ALTO VALOR



QUANTOS CONSULTORES VOCÊ 
CONHECE QUE SABEM  

FAZER ISSO?



VENDAS DIÁRIAS…



POSICIONAMENTO  
GERAÇÃO DE TRÁFEGO  
CONSTRUÇÃO DE LISTA  
CONSTRUÇÃO DE CONTEÚDO  
CRIAÇÃO DE OFERTAS  
COMPRA DE TRÁFEGO  
COPYWRITE (TEXTO DE VENDAS)



VOCÊ PODE FAZER 
VÁRIOS CURSOS…



OU UMA FORMAÇÃO 
COMPLETA…





01 - Conhecimento  

Portal…



02 - Acompanhamento Semanal



03 - Orientação Pessoal



MBA EM MARKETING DIGITAL



MBA EM MARKETING DIGITAL

Investimento: R$42.891,48



MBA EM MARKETING DIGITAL



MBA EM MARKETING DIGITAL





Investimento ÚNICO:
12 Parcelas de R$472,22

Menos de R$16 por dia…



Investimento:

12 Parcelas de R$472,22
Menos de R$16 por dia…

à Vista R$4.000







01 - Eu vendi planos telefônicos  
02 - Eu prestei consultoria 
03 - Criei meus próprios produtos



Usei o MESMO método….



Produto Físico 
Produto Digital 

Serviço  
Consultoria 

Coach



01 - Em quanto tempo eu conseguirei aprender tudo 
isso?



01 - Eu vendi planos telefônicos  
02 - Eu prestei consultoria 
03 - Criei meus próprios produtos



Sua primeira meta é aprender o mínimo necessário 
para gerar seu primeiro resultado….



Recuperar o investimento com o treinamento…



Algumas pessoas conseguem isso em semanas, outros 
podem levar meses… Depende do seu tempo de 
dedicação diária. 



02 - Qual a garantia que eu tenho que conseguirei 
colocar tudo em prática?



Nossa TRIPLA ação…. irá garantir isso.  
 
01 - Conteúdo  
02 - Acompanhamento 
03 - Orientação pessoal. 



Se você estudar… terá dúvidas… Suas dúvidas serão 
respondidas…  
 
Se você colocar em prática, irá precisar de uma orientação 
pessoal, você receberá feedbacks no grupo. 



03 - Qual o grande diferencial do Expert em Vendas 
online?



O objetivo do programa de formação está em formar 
nossos alunos como especialistas em vendas 
online…  
 
…você tem uma meta com o programa, não irá 
simplesmente receber uma série de vídeos. 



Você não irá aprender conceitos, mas terá acesso a 
processos para você colocar em prática 
imediatamente. 



em outras palavras… esse não é um programa para 
você aprender coisas, mas para FAZER coisas….



04 - Por que eu preciso passar por uma aplicação?  
Isso é real?



No mundo do marketing digital, existem muitas 
pessoas que fazem compras por impulso e acabam se 
arrependendo amargamente… 
 
…com a aplicação nós criamos uma barreira para 
compras por impulso e temos alunos realmente 
comprometidos com o treinamento.



Existem também aqueles que compram cursos já 
pensando em pedir o dinheiro de volta, não importa a 
qualidade do conteúdo… 
 
…essa é uma proteção para nossa empresa, pois a 
aplicação irá dificultar esse perfil de pessoa…



e por último… eu acompanho pessoalmente os alunos, 
nós não queremos pessoas com perfis “agressivos” ou 
“reclamões” pois nós acreditamos que isso é prejudicial 
para qualquer comunidade… 
 
…se você é uma pessoa que reclama de tudo e 
nunca está satisfeito com nada, por favor, não aplique. 



então esse é o meu convite…





Se você quer fechar contratos de ALTO VALOR… 
 
Se você quer criar campanhas para gerar vendas 
diárias…  
 
Se você quer começar o seu próprio negócio…



Você vai precisar aprender como VENDER….



Em outras palavras… você precisa se tornar um 
Especialista em Vendas Online



“Natanael, o treinamento é muito caro”…



Sim, isso é verdade… É um investimento alto.



Mas se você parar para pensar… O que é mais caro?  
Investir alto na sua formação profissional? Aprendendo 

algo valioso como VENDER ONLINE?



Ou…



Não vender o que você precisa?



Ou continuar comprando cursos que são peças soltas?



Quero dar a meus filhos bastante dinheiro para que 
possam fazer o que quiserem, mas não dinheiro o bastante 

para que não façam nada.  
 

Warren Buffett



Certa vez nós recebemos uma mensagem… “Quero 
muito fazer o curso, mas vou primeiro comprar um tablet 

novo, para fazer visitas aos meus possíveis clientes…”



Você realmente acha que um tablet fará um cliente te 
contratar?



Já ouvi empresários dizendo: “Eu vou contratar uma 
ferramenta nova, depois vou investir na minha educação”



Você acha que a ferramenta irá fazer tudo sozinho?



Cada adversidade, cada fracasso, cada dor de cabeça 
carrega consigo a semente de um benefício igual ou 

maior.  
 

Napoleon Hill







Eu não sei aonde você estava há 8 anos atrás…  
Mas sei que os seus próximos 8 anos poderão ser ainda 

melhores….



CONHECIMENTO
IMPLEMENTAÇÃO (PRÁTICA)

(TEMPO DA OPORTUNIDADE)
AUTORIDADE (Pioneiros)



Se você se sente pronto para ir para o próximo nível, 
preencha sua aplicação agora…


