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NEGOCIACAO DE
CONSULTORIA EM

VENDAS ONLINE

Quando uma empresa vai pra internet e investe em marketing
digital, essas sdao as 3 coisas que precisam ser feitas:

1- GERAR LEADS
2- TRANSFORMAR LEADS EM CLIENTES
3- TRANSFORMAR CLIENTES EM COMPRADORES RECORRENTES

E assim que os resultados sdo gerados. No entanto, é de extrema
importancia que o seu cliente entenda o objetivo do trabalho que
vocé esta fazendo nessas 3 etapas. Deixa eu te explicar melhor...

Marketing digital € um termo muito amplo, afinal de contas,
engloba diversas atividades diferentes.

Muitas agéncias, por exemplo, oferecem um “pacote de marketing

digital” que consiste na criacao de um site, anincios online
(Facebook e Google Ads) e social media.

0 TIPO DE SERVICO QUE EU ESTOU FALANDO AQUI NAD E ESSE.

Eu estou falando do trabalho de um CONSULTOR DE
MARKETING digital especialista em vendas online.
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PARA AS EMPRESAS, ELE TRABALHA COM
ESTRATEGIAS DE CAPTAGAO DE CLIENTES E
AUMENTO DE VENDAS/FATURAMENTO.

E 1SS0 E ALGO QUE VOCE PRECISA DEIXAR CLARD PARA 0 SEU
FUTURO CLIENTE.

Ele ndo esta investindo em um trabalho de criacao de anuncios,
e sim em uma estratégia de captacao de leads, que serao
transformados em clientes e, depois disso, clientes recorrentes.

E COMO E QUE ISSO
FUNCIONA NA PRATICA?

OS BASTIDORES DE
UMA ESTRATEGIA DE
VENDAS ONLINE



Cada uma das etapas que eu te mostrei seguem alguns
conceitos. Vamos comecar pela etapa 1, que fala sobre a
geracao de leads.

GERACAO DE LEADS

Os conceitos por tras dela sdo geracao de trafego e criacao de
uma lista de email. Isso pode ser feito através do trafego organico,
trafego pago e imas digitais.

Em alguns casos, como o de hotéis, locadoras de carro e graficas,
o aumento de trafego por si s6 tem o potencial de gerar bons
resultados, visto que mais pessoas irao conhecer o trabalho da
empresa e, consequentemente, pedir orcamentos.

De modo geral, mais orcamentos acabam significando mais
vendas, a ndo ser que a empresa esteja com algum problema
interno.

Eu mesmo ja trabalhei com os 3 tipos de empresas citadas no
exemplo, e com mais ou menos 20 dias de trabalho basico de
otimizacao consegui aumentar em 40% os pedidos de orcamento
de um hotel em Fortaleza.

Algo semelhante ocorreu com a locadora de carros, que deixou
de pagar em torno de 5 mil reais com anuncios do Google para

investir na minha consultoria, que gerava mais resultados com

menos investimento.
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O que eu estou tentando te mostrar aqui € que existem empresas
em que o seu trabalho primordial sera gerar TRAFEGO.

No caso dessas que citei, mais trafego significa mais orcamentos,
gue por sua vez significam mais vendas. Assim o faturamento da
empresa cresce, e elatambém.

No entanto, em outros casos ou circunstancias vocé precisa ir
mais além, e para dar o préximo passo € preciso criar uma lista de
email.

Uma empresa que cria uma lista de email tem a chance de deixar
de ser s6 mais uma que faz publicidade para passar a ser uma
empresa que possui um bom relacionamento com o seu publico.
Obviamente, esse bom relacionamento é benéfico para os dois
lados.

F 0 QUe 8 preciso fazer aconteca?
Produzir imas digitais.

Imas digitais sdo contetidos com o potencial de rapidamente
passar uma sensacao de utilidade, e que para serem obtidos
precisam que o publico dé algum tipo de dados de contato,
geralmente o seu email.

E assim que vocé comeca a fazer a sua captacio de emails e se
prepara para a Etapa 2, que é transformar leads em clientes.
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TRANSFORMACAO DE LEADS

EM CLIENTES

Muitas empresas até tém uma lista de email ou reconhecem que é
preciso ter uma, mas poucas sabem como realmente trabalhar na
construcao de uma lista de emails eficaz.

Este € um dos seus papeis como consultor de marketing digital
especialista em vendas online: dar orientacées sobre como
trabalhar com uma lista de emails.

- Qual dia e horario em que o email deve ser enviado
- O titulo do email
- O corpo do email

Entre outros fatores...
E vocé que vai guiar a construcdo de relacionamento entre
empresa e publico, dando dicas de quais tipos de conteudos

devem ser enviados, por exemplo.

A terceira etapa esta completamente ligada a segunda, e aborda a
transformacao de um cliente em cliente recorrente.

TRANSFORMACAO DE CLIENTE EM

COMPRADOR RECORRENTE

Se vocé comprou um livro em uma livraria, vocé pode comprar
outros livros. Existem modelos de estratégias voltados apenas
para pessoas que ja fizeram uma primeira compra, € VOcé vai
identificar e entrar em contato com essas pessoas através da lista

de email.
6\



Neste caso, a producao de emails é mais elaborada pois envolve
um grande trabalho de segmentacao e construcao de campanhas

e ofertas.

Mas 8 enf3o, o que 8 que fudo isso fem 3 ver com a precificacdo
oo frabalho de um consulfor oe marketing digifal?

DEFININDO O PRECO DO

SERVICO OFERECIDO

Uma duvida frequente entre consultores iniciantes e pessoas que
desejam comecar o trabalho de consultor é quanto cobrar pelos

Seus Servicos.

O preco dos seus servicos deve ser definido de acordo com o
escopo do seu trabalho, e foi por isso que eu te mostrei as

3 ETAPAS.

ca0a uma delas possui pregas diferentes.

A seguir, vou te mostrar alguns detalhes importantes sobre cada
uma das etapas, como o preco que vocé deve cobrar e quais sao
os perfis ideias de cliente para cada um dos escopos.
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VIDEOS
E EMAILS

TRAFEGO
IMA DGITAL

OFERTAS
E VIDEOS

CLIENTES
EM COMPRADORES
RECORRENTES

TRANSFORMAR
LEADS EM
CLIENTES

DE DE DE
R$ 1.000 A R$2.500 A R$ 5.000 A
R$ 1.500 R$ 5.000 R$ 10.000

GERAR LEADS (CONSULTORIA SEO)

consultoria rh em fortaleza

Web magens Shopping Mais - Ferramentas de pesquisa

Anuncios relacionados a consultoria rh em fortaleza G

Elevus Consultoria em RH - elevus.com.br
www.elevus.com.br/
Recrutamento & Selegao, Treinamento, Projetos de RH e Avaliagao

1 Mapa de Sala 1207, Av Desembargador Moreira, 2120 - Fortaleza - CE
(85) 3045-1555 - Como chegar

RH em Fortaleza - tearh.com.br
www.tearh.com.br/empresaderh
Empresa de RH em Fortaleza Encontre os Melhores Profissionais

Consultor Fortaleza - rafaoliveira.com.br
www.rafaoliveira.com.br/
Agregue valor a sua empresa, contrate um consultor empgesarial

A’ R. Firmino Rocha
Aguiar, 1839 - Edson
Queiroz
Fortaleza
(85) 8787-3000

Studart RH | Consultoria em Recursos H,
www.studartrh.com.br/
Pagina do Google+

Consultoria RH em Fortaleza | Tearh Consultoria

tearh.com.br

Conhega as solugbes da Tearh para sua empresa. Contrate nossa Consultoria em
Recursos Humanos. Saiba mais

17

Barra

+ [EE0%0 Fortale
X 2 Quartnio
ucaia ety Pargueldndia
Fatma
Hernque

2013 Google Joigh

Mapa para consultoria rh e

AnIne

Consultoria Interna RH
www.idemp.com.br/

Apoio a agbes de gestdo de pesso:
curso DF (abrf13) e RJ (mai/13)

ACTEN Servicos
www.acten.com.br/
Consultoria Empresarial
Educago Empresarial

Selecao Pessoal- RH e Cia
www.rhecia.com.br/

Procura empresa para selecao
de pessoal. Venha Conosco!




E um servico mais basico, que pode ser oferecido para pequenas
empresas, como pousadas, saldes de beleza, locadoras de carro,
peguenos e-commerces, graficas, hotéis...

O perfil de empresa ideal para esse escopo sao empresas que tem
como caracteristica fazer a venda logo depois de um pedido de
orcamento. Seu objetivo nesse projeto é simplesmente gerar mais
pedidos de orcamento.

Isso também serve para profissionais liberais, como dentistas,
médicos, personal trainers...

Profissionais que se encaixam nesse estilo querem receber mais
ligacOes de pessoas interessadas no servico para que, entao,
possam preencher os espacos em suas agendas.

_——
= e ~ T RS % 0_ .00, 123~  Arial - 10 - B I & A, 2. B - Es -
Jx Data
A B c D E

1 Data Contato Empresa/local Observagdes Palavra chave
2 Solicitou orgamento de

02/04/2013 | Noelia Minor/Espanha R&S Empresa de rh em Fortaleza
3 Solicitou orgamento de

03/04/2013 | Auri Great/Fortaleza R&S Consultoria Rh Fortaleza ce
4 Cootravale/Santa |Solicitou orgamento de

03/04/2013 | Anna Catarina R&S Consultoria Rh Fortaleza ce
5 Solicitou orgamento de

09/04/2013 | Carlos Eduardo Caost/Fortaleza R&S Rh em Fortaleza
6 JS Marketing Solicitou orgamento de

09/04/2013 | Sheila Teixeira Center/Fortaleza |R&S Rh em Fortaleza
7 Solicitou orgamento de

16/04/2013 | Daniel Kikos/SP R&S Rh em Fortaleza
8 Solicitou orgamento de

16/04/2013 | Deusania AFX/Fortaleza R&S Rh em Fortaleza
0 Solicitou orgamento de

22/04/2013 | Demitri jimidovox/Fortaleza | R&S Rh em Fortaleza
10 Solicitou orgamento de

15/05/2013 | Karine Hunting RH /RS R&S Rh em Fortaleza

Nestes casos, aumentar o nimero de leads dessas empresas
ou profissionais € algo que realmente vai fazer uma grande
diferenca. Valor sugerido da consultoria: R$ 1000,00 a R$

1500,00
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TRANSFORMAR
LEADS EM CLIENTES

(CONSULTORIA SISTEMA
DE VENDAS ONLINE)

Esse é o tipo de Consultoria que cria um grande abismo entre os
CONSULTORES COMUNS E
ESPECIALISTAS EM VENDAS ONLINE.

Nesse modelo de contrato, além de ter a habilidade de
construir estratégias para gerar leads, o consultor precisa ter
o conhecimento necessario para construir uma estratégia para

transformar aquele novo lead em um cliente.

PARA REALIZAR ESSE TIPO DE CONSULTORIA EXISTEM
ALGUMAS HABILIDADES OBRIGATORIAS:

Conhecimento em estratégias para construcao de
lista de emails atraves de imas digitais

e Ter habilidade para sugerir ao cliente como criar imas

digitais estrategicos para atrair o publico certo

Ter habilidade para sugerir modelos de paginas de captura
com boas taxas de conuersao e acompanhar o desempenho
para realizar as otimizagoes necessarias
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Ter habilidade para orientar o cliente na produgao do conteudo do
ima digital (Dominar a chamada Estrutura da Mensagem: Problema,
o Causa, Solucao, Chamada de Acao) eu ensinao isso no Plano de
acao de / Fases para melhorar sua oferta em 30 minutos.

Ter habilidade para scriptar os videos de mini-treinamentao e

palestras (Essa & uma das atividades mais valorizadas pelos

empresarios, que enfrentam grande dificuldade em promauver
seus produtos servigos atraves de conteudos gratuitos

Ter habilidade para ajudar o cliente na programacao dos emails,
o tanto texto, copy. como tambem os melhores horarios, titulos
estrutura

Ter habilidade para construir uma oferta
(Script para video de vendas)




Os conteudos produzidos nesta etapa devem ser focados em
gerar vendas, porém, para que isso aconteca € preciso prover
muito valor para os clientes, isto &, ajudar o cliente atomar uma
decisao, e ndo tentar convencer.

Vocé deve ter notado que aqui vocé ajuda a empresa a fazer a
venda em si, e ndo somente a captacao de leads e pedidos de
orcamentos.

A grande vantagem é que uma vez que vocé aprende a fazer uma

primeira campanha, vocé podera realizar diversas campanhas
para o mesmo produto, isso significa geracao de vendas diarias.

VALOR SUGERIDO DA CONSULTORIA:
RS 2500,00 @ RS 5000,00

TRANSFORMANDO CLIENTES EM

COMPRADORES RECORRENTES
(CAMPANHAS DE VENDAS ONLINE)




Aqui, vocé ira trabalhar com estratégias de upsell, campanhas
automaticas e estratégias de marketing baseadas em
comportamento. Nesse tipo de consultoria, vocé precisa ter uma
habilidade avancada em estratégias de vendas online.

O grande trunfo desse tipo de consultoria esta na possibilidade
de geracao de resultados extremamente rapidos. Se o seu cliente
quer algo “Urgente” esse é o tipo de consultoria que ele precisa.

E necessario que a empresa tenha possibilidade de realizar
investimentos em publicidade online, como Facebook Ads,
Google Adwords, etc.

Pois nesse modelo de consultoria o objetivo € construir uma lista
de email e executar campanhas de monetizacao que possam ser
geradas no curto prazo.

[T 3 TIPOS DE CAMPANHAS

PRESENTES NESSE MODELO DE CONSULTORIA.

Sao elas:

01 - CAMPANHA DE AQUISICAD
02 — CAMPANHA DE MONETIZAGAD
03 — CAMPANHA DE ATIVAGAO

Vamos falar primeiramente sobre as campanhas de aquisicao:
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Na campanha de aquisicao, o principal objetivo esta em construir
uma lista de novos leads e clientes em um curto espaco de tempo.

Como vocé pode observar naimagem acima, a “planta” desse funil
funciona assim:

01 - PAGINA DE CAPTURA (COMO ESSE EXEMPLO]
02 - PAGINA DE VENDAS NA PAGINA DE 0BRIGADO

(COMO ESSE EXEMPLO]
03 - PAGINA DE UPSELL APGS A PRIMEIRA COMPRA

(COMO ESSE EXEMPLO)

Na campanha de aquisicao o objetivo é ter um retorno financeiro
imediato para recuperar o investimento em compra de
publicidade.

Como nesse exemplo aqui:
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Conta: MarketingComDigital

E v Procurar w Filtros Ulhmon
Campanha: Cadastro E-book Consultor

Hesunados: 200
I Conversbes Objetiva
Conversfes no site
247.709
P ‘ 100 Valor gasto hoje
Gasto hoje: RS 50,53
RS 2.300,53 :
V t 0 Programacio total
Out 18 Out 25 Nov 1 Nov 8 Nov 15 29 de setembro de 2015 15:45 - conlin
$ 2.0
Personalizado RS 150
A )
\,/“\//“—-/‘-\%f\‘-‘_‘\-—-— — RS 1,00
R$0,5C
Conjuntos de anincios nesta campanha = =+ Criar conjunto de anuncios Colunas: Desempenho v Desmembramento v Expo
Nome do conjunto de andncios Veiculagio . Resulta... Alcance Custo Orgamento Valor gasto
q BR- 18+ Aliva 209 247.709 R$ 1,10 RS 100,00 R$2.300,53
Cadastro E-book Cons v

Repare no investimento de R$2.300 em publicidade e um total de
2.091 Leads gerados, ou seja, R$1,10 por Lead.

A MAIORIA DAS EMPRESAS SIMPLESMENTE CRIA LISTA E DEPOIS
TENTA VENDER ALGUM PARA RECUPERAR 0
INVESTIMENTO EM PUBLICIDADE E DEPOIS GERAR O LUCRO.

Mas a campanha de aquisicao tem como objetivo pagar esse
investimento imediatamente, além de transformar novos leads
em clientes, dentro de um curtissimo espaco de tempo.

Olha esse exemplo abaixo:
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Total encontrado: R$ 2.960,65 Total de registros: 35

Produto Afiliado Transacgdo Data Pedido Data Aprovagdo Meio Pgto. Tipo Pagamento
Projeto - Consultor ) - | :
- MarketingComDigital Paypal instant
Digital |
Projeto - Consultor ) . i '
Digital MarketingComDigital I Hotmart CartacDeCredito
(4]
Projeto - Consultor ) . ! )
Dicital MarketingComDigital I Hotmart CartaoDeCredito
igi
Projeto - Consultor . . i ’
Dioital MarketingComDigital Hotmart CartacDeCredito
igi !
Projeto - Consultor ) o l _
o MarketingComDigital Hotmart CartacDeCredito
Digital |
Projeto - Consultor i
D'gf:—:l MarketingComDigital | Hotmart CartaoDeCredito
[[sl}
Projeto - Consultor . - l .
B MarketingComDigital Hotmart CartaoDeCredito
Digital i
Projeto - Consultor ) . | ;
o MarketingComDigital Paypal instant
Digital .
Projeto - Consultor ) l
o MarketingComDigital Hotmart BoletoBancario
Digital [
Projeto - Consultor ) » i )
MarketinaComDiaital Hotmart BoletoBancario

Foi gerado um total de R$2.960,65 na venda do produto
oferecido ap6s o cadastro na lista de emails.

Em outras palavras, foi investido o total de R$2.300,53 e foi
vendido R$2.960,65.

Resultado final:

2.091 NOVOS LEADS GERADOS

35 NOVOS CLIENTES

LUCRO DE R$660,12

(QUE DEVE SER REINVESTIDO EM COMPRA DE TRAFEGO)
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Existem produtos que tem como objetivo simplesmente pagar
pelo trafego, sdo produtos que podem ir de R$7 ATE R$97
Adependendo do produto que sera vendido na sequéncia.

Nao importa se a empresa vende produtos fisicos, servicos ou
produtos digitais, € possivel criar esse tipo de produto para
realizar essa campanha.

Como consultor Especialista em Vendas Online,
é OBRIGATORIO que vocé tenha a habilidade de ajudar
a construcao desse primeiro produto.

RESUMO:

A campanha de aquisicao tem como proposito gerar novos leads
diarios e novas vendas, ao mesmo tempo que gera um retorno
financeiro imediato para o investimento em publicidade.

PS: Repare que no exemplo acima nés temos novos 2.091 que irdo
receber ofertas dos produtos de maior valor. (Percebeu a légica?)

VAMOS FALAR DA CAMPANHA DE ATIVAGAO:

A campanha de ativacdo tem o propdsito de “reavivar” aqueles
gue estao na sua lista e nunca compraram nada ou reativar
aqueles clientes que compraram uma primeira vez, porém, nunca
mais fizeram uma nova compra.
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Essa campanha é dividida em duas fases bem simples.

De uma maneira bem simples, posso dizer que a campanha de
Ativacao é a Campanha de Aquisicao para quem ja esta nasua
lista de emails.

LEMBRA DA CAMPANHA DE AQUISICAO? VOCE COMPRA TRAFEGO
E IMEDIATAMENTE OFERECE UM PRIMEIRO PRODUTO DE BAIXD
VALOR?

Na campanha de ativacao seu proposito € ativar alguém que
esteja na sua lista de emails, para que compre aquele primeiro
produto de baixo valor e entao possa ser direcionado para a
oferta do seu produto principal.
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E comprovado que um cliente que ja realizou uma primeira
compra tende a converter cerca de 10x mais que alguém que
nunca comprou nada.

Existem maneiras especificas de criar uma campanha de ativacao
para lojas virtuais e fisicas, vocé pode conferir essa aula aqui.

Mas eu quero dar um outro exemplo que vocé pode integrar com
a campanha de monetizacao, que sera apresentada daqui a pouco.

Entdo vamos |4 aos ingredientes necessarios:

01 CONVITE PARA AULA AO VIVO / NOVO E-BOOK
02 PAGINA DE OBRIGADD COM OFERTA

Fim.

Vamos ver na pratica....

DESCUBRA COMO FECHAR
CONTRATOS DE CONSULTORIA EM
MARKETING DIGITAL

Vocé esta prestes a Descobrir o Método Inteligente Para
Fechar Contratos de Consultoria em Marketing Digital
Mesmo Que Vocé Nao Seja Famoso e Que Ninguém Tenha
Escutado Seu Nome.

\/ O Poder de uma Palestra Vocé ird Entender Como
Usar Palestras Para Transformar Seu Nome
Imediatamente em Uma Autoridade Durante uma

Apresentacao

/' Os 6 Passos Vocé Ira Descobrir a Sequéncia Perfeita
de 6 Passos Para Vender Servico de Consultoria em
Marketing Digital

+/ Apresentacdo da Oferta de Consultoria Vocé Tera FAGA 0 DOWNLOAD EM

Acesso Ao Modelo Passo a Passo de Como SEGUNDOS
Apresentar e Vender o Servico de Consultoria do
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N6s enviamos um email para nossa base, entregando um Novo
E-book Gratuito, como vocé pode ver na imagem acima...

Logo apds o cadastro, na pagina de obrigado, fazemos uma oferta:

O seu cadastro foi feito com sucesso....
e 0 que eU te prometi sera enviado para o seu email em alguns minutos.
Mas antes, assista o video logo abaixo

Entao, tudo o que voce precisa fazer agora
é clicar no link abaixo e garantir seu Kit
de Autoridade Online por apenas R$97

n -

Aqui esta um print dos primeiros resultados:

Pesquisa Avangada

Total encontrado: R$ 2.678,40 Total de registros: 32

Produto Afiliado Transagéo Data Pedido Data Aprovagéo Meio Pgto. Tipo Pagamento Status Comissdo Pre

Kit de Autoridade

i MarketingComDigital
Online

$

Kit de Autoridade

i MarketingComDigital
Online

Kit de Autoridade

i MarketingComDigital
Online
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Nao sei se vocé reparou nisso, mas todas as vendas estao
sendo realizadas SEM precisar enviar emails de vendas, tudo
acontecendo na pagina de obrigado (Uma das paginas mais
importantes de todas as campanhas).

Essa € uma habilidade que vocé precisa ter para ser considerado
um Especialista em Vendas Online. Usar as paginas de obrigado
do jeito certo.

2234 > 2076 > 1398
= w
Como-Fechar-Contratos Entrega do Ima + Convite para o Video 01 Clicou-Video-01

Série de Engajamento + Oferta

Observe naimagem acima os primeiros resultados, cerca de
2.234 pessoas fizeram o cadastro para receber o novo e-book e
imediatamente foram colocadas em uma campanha automatica
de monetizacao.

Repare que existe um “FILTRO DE ENGAJAMENTO”, ou seja,
SOMENTE as pessoas que engajarem irao continuar recebendo a
série de engajamento que depois ira se transformar em uma série
de conversao.

SE VOCE APRENDE A DOMINAR 1SS0, SEM DUVIDAS, 0S SEUS
CLIENTES SERAQ PESSOAS REALMENTE FELIZES COM VOCES.

Eu espero que vocé esteja ciente do trabalho que vocé tem pela
frente, para se tornar um profissional UNICO no Brasil.
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Pense um pouco sobre isso...

Quantas pessoas vocé conhece que dominam essas estratégias
avancadas?

Eu ndo encontrei nada nisso no Brasil, por isso precisei ir buscar
tudo isso nos EUA.

A boa noticia é que, agora, vocé também pode ter acesso a tudo
isso. Daqui a pouco eu vou falar mais sobre isso.

Vamos falar agora da campanha de Monetizacao:

<]
<]
DA

Explicando de uma maneira bem simples, as campanhas de
monetizacao sdo campanhas executadas com a lista atual de
clientes.

Nessa campanha, o objetivo direto é engajar o publico para a
venda do produto principal da sua empresa, na maioria das vezes o
produto/servico de maior valor.
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E nesse tipo de campanha que o seu cliente ou sua empresa irdo,
de fato, gerar o seu lucro e atingir suas metas em vendas.

A maioria das empresas tenta vender de qualquer maneira
para as pessoas que acabaram de entrar na sua lista. E aqui que
muitos cometem uma série de erros e como consequéncia, nao
conseguem bater suas metas.

E nesse cenario que um Especialista em Vendas Online pode fazer
toda a diferenca.

PARA EXECUTAR ESSE TIPO DE CONSULTORIA, E OBRIGATORIO 0
DOMINIO DOS CONCEITOS DAS FASES DE

SEGMENTACAQ, ENGAJAMENTO E CONVERSAQ.

Antes de tentar vender é preciso primeiro segmentar para depois
engajar e somente entao entrar na fase de vendas.

E esse tipo de organizacio que vocé ira oferecer para o seu
cliente. Por isso vocé precisa se especializar em estratégias de
segmentacao, engajamento e conversao.

SAO 3 FASES COMPLETAMENTE DISTINTAS E EXISTEM
PROCESSOS ESPECIFICOS PARA CADA UMA DESSAS FASES.

Se vocé nao domina esses processos, VOcé nao esta apto para
oferecer esse tipo de consultoria.
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Campaign Builder

Back to List Campaign ~ Launch_Automatico_Expert_01 Get Campaign Te

Edit Performance

E »n:-@-:

Lista-de-espera Pré-venda com Banus

— 8] ——— =
@ =i
Engajou com Sequéncia 02 - Videos 02/03 + VSL

o Mini-Treinamento
Aplic * Traffic §

B =o= -
» Loals
ba

Form (Negécio Lucrativo) Sequéncia 01 - Convite Video 01 ~ Sequenc

outra habiligade ExcLusiva de um Especialista em
VENDAS ONLINE

esta na habilidade de trabalhar com estratégias de marketing
baseadas em comportamento.

Qualquer pessoa com o minimo de conhecimento em internet,
consegue criar uma pagina de captura e programar uma
sequéncia de follow up através do Autoresponder.

Porém, pouquissimos profissionais no Brasil sabem como criar
uma estratégia que leva em consideracao o comportamento do
publico em relacao a esses emails programados.

E aqui que surge um dos servicos mais valorizados pelos
empresarios e que pode te colocar como um profissional de

altissimo nivel.

Na imagem acima vocé vé o exemplo de uma campanha que leva
em consideracao o engajamento com um conteudo especifico.
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Edit

0O— & =0 —@ =@ —
'océ viu? i ai perder?

Start Run between 12:00 AM -  Acesso Liberado  Apply 1 tag Wait at least 2 hours and
then run at 6:00 AM

11:45 PM

o0 &

Ultima chance Remove 1 tag Apply 1 tag Apply 1 tag

Nessa imagem acima vocé pode observar a adicao de tags e are-
mocao de tags.

Nesse tipo de consultoria vocé deve ser capaz de criar as chama-
das “Multiplas Campanhas”. Funciona mais ou menos assim.

01 - SE 0 USUARIO SE DEMONSTRAR INTERESSADO NESSE
CONTEUDO E ENGAJAR (SEGUE CAMPANHA 01 - ADICIONA TAG)

02 -SE 0 USUARIO NAO ENGAJAR COM 0 CONTEUDO, REMOVE A
TAG DA CAMPANHA 01 E ADICIONA ELE NA CAMPANHA 02

E uma questio dbvia, no entanto, poucos profissionais sabem re-
solver esse problema. Se uma pessoa nao esta interagindo com o
seu conteudo gratuito, quais as chances que ele venha a comprar
seu produto pago?

E nesse contexto que a maioria ainda trabalha de maneira “ama-

dora” pois estdo criando campanhas “automaticas” que ndo levam
em consideracao o MAIS IMPORTANTE, que € o comportamento

do cliente.
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E como vocé tentar vender uma calca para um homem que esta
dentro da loja procurando por uma raquete de ténis.

ELE VAI DIZER: “VOCE NAO ENTENDEU? EU ESTOU
PROCURANDO UMA RAQUETE E NAO UMA CALCA”. RSRS.

Esse nao foi o melhor exemplo de todos, mas acho que vocé
entendeu meu ponto.

Com esse tipo de consultoria, vocé podera criar 12 CAMPANHAS
para o seu cliente, e isso permite que vocé feche contratos de

12 MESES.

Os empresarios ficam contentes em ter um planejamento anual e
saber exatamente o que ira acontecer més apos més. Essa é uma
tremenda vantagem para o consultor.

E muito comum consultores perderem contratos, pois os clientes
ficam “PERDIDOS” acerca do que esta sendo feito ou o que sera
feito no futuro.

Mais uma vez, 3 diferenca entre um consulfor “comum” & um
ESTA NO CONHECIMENTO AVANCADO
8 PROCESSOS bem desenhados.

Nao adianta vocé saber muito e ndo ter organizacao ou um
modelo para seguir.
E como correr atras do vento.

VALOR SUGERIDO DA CONSULTORIA:
RS 5000,00 A RS 10.000,00
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AVISO IMPORTANTE

Agora, deixa eu te dizer algo muito importante.

TODAS AS 3ETAPAS QUEMENCIONEI
AQUIFAZEM PARTE DA MESMA CURVA DE APRENDIZADO

Vocé nao conseguira transformar clientes em compradores
recorrentes se nao tiver conseguido transformar leads em
clientes na etapa anterior.

Da mesma forma, vocé nao tera pessoas na sua lista de email para
transformar em clientes se vocé nao tiver trabalhado a etapa de
aquisicao com geracao de trafego.

A BOA NOTICIA E QUE 0S ESCOPOS QUE EU TE MOSTREI AQUI SAD MUITO
EFICAZES NA GERACAD DE RESULTADOS, ALEM DE SEREM BEM ENXUTDS,
OU SEJA, VOCE TERA UM OPERACIONAL MUITO PEQUENO.

Vocé nao precisa ficar vendendo sites, fazendo midias socias e
coisas do género...

Os valores sugeridos foram escolhidos por um bom motivo: é
muito comum que os seus clientes consigam faturar um valor
bem maior que o da consultoria, ou seja, vocé vai ter produzido
excelentes resultados.

Isso faz com que eles queiram passar para o proximo escopo €,
além de tudo, Ihe indiquem para outros clientes.
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QUAL DEVE SER 0 SEU PROXIMO PASSO0?

Se vocé esta comecando do zero, respeite seu tempo de

aprendizagem X resultados.

PLANO DE 12 MESES

Fechar o : 0—0
contrato de consultoria 1 -3 MESES ——
de R$ 1.000 a =Zo:
R$ 1.500 reais
~0—0 Basede 5 CLIENTES
--=-- 3 -6 MESES e contratos de
SEE y de R$ 2.500 a
R$ 5.000 reais

PRIMEIRO
CONTRATO

de R$ 10.000 /

6 - 10 MESES o o

0—0- Primeiro
=zzz]  10-12MESES GRUPO DE
NEGOCIOS




Nesse mapa acima é o que eu recomendo para os meus alunos do
Programa de Formacao Expert em Vendas Online logo que eles
comecam o treinamento.

O que eu recomendo que vocé faca é se posicionar como um
expert em vendas online. Os consultores e as agéncias comuns
nao dividem suas atividades da maneira que eu apresentei aqui.

Eu posso falar isso com muita seguranca, pois também tentei
trabalhar nesse modelo de “agéncia” e nunca consegui encontrar
processos simples a serem seguidos.

Lembro que nos primeiros cursos que comprei para tentar
organizar minha consultoria encontrei fluxogramas tao
complexos que tudo que eu consegui foi me sentir ainda mais
perdido.

Existem muitos profissionais que criam sites, gerenciam midias
sociais, compram trafego, criam listas, fazem servicos de design,
entre varias outras coisas...

Por conta disso, acabam sendo conhecidos como generalistas, ou
seja, “faz tudo”, e isso é muito perigoso.

Ninguém consegue acreditar que alguém é bom em tudo, ou seja,

essas empresas e profissionais que fazem tudo terdo uma grande
dificuldade de se posicionar em algum tipo de especialidade.

TUDO QUE VOCE PRECISA FAZER E SER BOM EM GERAR
VENDAS ATRAVES DA INTERNET. PONTO.
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O valor de sua consultoria é baseado no seu conhecimento, nas
estratégias que vocé constroi, ndo no operacional.

Se vocé nao quer passar a sua vida toda criando sites e fazendo

todo aquele trabalho das agéncias louco com o prazo que esta

no limite, é preciso investir no seu conhecimento, em aprender
novas estratégias de venda.

E assim que vocé vai passar a ser a pessoa que diz como a
estratégia deve ser feita ao invés de ser aquele profissional que
fica recebendo ordens do cliente para “mudar isso ou aquilo”.

SE VOCE QUER AJUDA PARA DAR 0 PROXIMO PASSO, CONFIRA 0 NOSSO

PROGRAMA DE CERTIFICACAD

N
| / EXPERTOVENDAS
y /o N L | N E

Nele, eu e toda a minha equipe te
acompanhamos desde os primeiros passos
nessa nova jornada.

um abraco, e vamas em frenfer
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